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Entre a tradi¢cao e ainovagao:
O agro continua movimentando o Brasil

Desde 2021, o Caderno Especial
de Agronegdcio do O Celeiro acompanha
histodrias, iniciativas e transformacgdes que
fazem parte da realidade de quem vive e
trabalha no campo.

A cada edicao, a proposta é mos-
trar a forca de um setor que tem papel im-
portante na economia brasileira e na his-
toéria da nossa regiao.

Mas falar de agronegdcio também
é falar de desafios. O produtor rural pre-
cisa lidar com custos de produgao, con-
digdes de mercado, logistica e mudangas
que exigem cada vez mais planejamento e
eficiéncia. Ao mesmo tempo, a tecnolo-
gia, o conhecimento e a busca por prati-
cas sustentaveis abrem novas possibilida-
des para o desenvolvimento da atividade.

E nesse cendrio que tradicdo e
inovagdo caminham juntas. A experiéncia
de quem construiu sua histéria no campo
continua sendo importante, mas precisa
acompanhar as transformagoes que che-
gam alavoura, a gestao das propriedades,
ao armazenamento e a comercializagdo da
produgao.

Nesta edigdo, reunimos histoérias
e iniciativas que mostram diferentes as-

pectos desse movimento, desde os re-
sultados no campo até as experiéncias do
cooperativismo e a busca por novos cami-
nhos para o setor. Sao exemplos de como
0 agronegocio se reinventa sem deixar de
lado suas raizes.

O campo sempre esteve sujeito a
periodos favoraveis e a momentos de difi-
culdade. Por isso, mais do que reconhecer
sua importancia, € necessario olhar para
as mudangas em curso e compreender o
que elas representam para quem produz e
para toda a cadeia que depende dessa ati-
vidade.

O agronegoécio tem uma histéria
construida com trabalho, conhecimento
e confianga. Seu futuro, porém, também
depende da capacidade de inovar, buscar
eficiéncia e encontrar solugdes para os
desafios que surgem a cada nova safra.

E entre atradigdo e ainovagdo que
o agro continua escrevendo sua historia e
movimentando a economia brasileira e re-
gional. E a Revista O Celeiro do Agronego-
cio segue acompanhando esse caminho,
registrando as transformacdes e dando
espaco as histérias de quem faz o campo
acontecer.

Por: Priscila Nascimento, Jornalista
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O agro acontece
em muitas etapas.
Em todas, conte
como BRDE.

Do fornecimento de insumos a
comercializacao, 0 agronegocio movimenta
uma cadeia inteira de oportunidades.

O BRDE apoia projetos que fortalecem essa
engrenagem, incentivando investimentos no
campo, na agroindustria, na inovacao e na
infraestrutura. Afinal, desenvolver o agro é
também impulsionar tudo o que acontece
antes e depois da porteira.
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Cooperativas:
expansao e mobilizagcao

O cooperativismo em
Santa Catarina € mais do que um
modelo econémico, € uma forga
propulsora que impulsiona o de-
senvolvimento social e econdmi-
co do estado. Com uma trajetoria
de crescimento continuo, as co-
operativas catarinenses tém de-
monstrado notavel capacidade de
expansao, poder econédmico e mo-
bilizagao social, tornando-se pila-
res essenciais para a prosperidade
regional.

As cooperativas de San-
ta Catarina tém se destacado pela
robustez econémica e pela contri-
buigao significativa ao Produto In-
terno Bruto (PIB) estadual. Segun-
do dados recentes da Organizagao
das Cooperativas do Estado de
Santa Catarina (Ocesc), o coope-
rativismo continua em expansao,
apresentando crescimento em to-
das as areas de atuagdo. Em 2023,
o movimento econdmico das 249
cooperativas registrou um aumen-
to expressivo, refletindo a eficién-
cia e a competitividade dessas or-
ganizagdes no mercado nacional e
internacional.

Um dos aspectos mais
notaveis do cooperativismo em
Santa Catarina é sua extraordinaria
capacidade de mobilizagao social.
O numero de cooperados cresceu
quase 10% em 2023, com a adesao
de mais de 370 mil novos associa-
dos. Agora, as cooperativas reu-
nem 4,2 milhdes de catarinenses,
representando mais da metade
da populagao do estado vincula-
da ao sistema cooperativista. Essa
adesao reflete a confianga da po-
pulagao no modelo cooperativista
como caminho para o desenvolvi-
mento comunitario e para a melho-
ria da qualidade de vida.

As cooperativas atuam
como agentes de transforma-

cao social, promovendo inclusao,

Por: Vanir Zanatta

educacao e desenvolvimento sus-

tentavel. Elas incentivam a parti-
cipagao ativa dos associados nas
decisdes e investem em programas
que beneficiam nao apenas os co-
operados, mas também as comu-
nidades onde estao inseridas. Essa
abordagem fortalece os lagcos co-
munitarios e estimula o senso de
pertencimento e responsabilidade
coletiva.

A capacidade de expan-
sao das cooperativas catarinenses
€ outro fator que merece destaque.
Mesmo diante de um cenario eco-
némico desafiador, elas tém con-
seguido ampliar suas atividades e
explorar novos mercados. A expec-
tativa € ainda mais otimista, com
previsdes de crescimento entre
10% e 15%, impulsionado pela re-
cuperagao dos pregos no mercado
internacional e pela estabilizagao
dos custos de insumos, como mi-

Tho e farelo de soja.

Embora as cooperativas
ndo gozem de beneficios fiscais
significativos - tendo recolhido
RS 3,4 bilndes em impostos sobre
a receita bruta - elas continuam a
desempenhar um papel fundamen-
tal na economia. Esse compromis-
so fiscal demonstra a contribuicao
das cooperativas para o desen-
volvimento nacional e evidencia a
necessidade de politicas publicas
que reconhecam e apoiem esse
modelo econémico.

O cooperativismo catari-
nense se consolidou como uma das
locomotivas da economia estadual.
Sua contribuigdo vai além dos nu-
meros: € um modelo que promove
a justiga social, a inclusao e o de-
senvolvimento sustentavel. As co-
operativas tém sido fundamentais
para a geragao de empregos e para
a dinamizagdo econdmica tanto em
areas urbanas quanto rurais.

Ha& uma cultura associati-
vista profundamente enraizada em
Santa Catarina, com fatores que
estimulam e incentivam essa prati-
ca. A politica estadual de apoio ao
cooperativismo, definida em lei, e
a atuagao da Frente Parlamentar do
Cooperativismo sdao exemplos de
como o estado valoriza e incentiva
esse modelo. Essa sinergia entre as
cooperativas e o poder publico po-
tencializa os resultados e amplia o
alcance das agdes cooperativistas.

Nesse contexto, as metas
estdo claras: aumentar o protago-
nismo das cooperativas, fortalecer
a representagdo sindical e politica,
e promover a educagao coope-
rativista entre jovens e mulheres.
Com planejamento estratégico e
agoes concretas, o cooperativis-
mo catarinense estd preparado
para enfrentar os desafios futuros
e continuar contribuindo para uma
sociedade mais justa, humana e

prospera.

Presidente da Organizagao das Cooperativas do Estado de Santa Catarina (OCESC)



Uma marca que oferece
Assisténcia Técnica
Especializada e Pés-Venda
de qualidade a servigo

do produtor rural.

Sotrima X

AGRICOLA MASSEY FERGUSON

A agricultura é a forga que move Mais do que vender equipamentos a

Campos Novos e toda a regiao.

Para que o campo continue crescendo
com produtividade e sustentabilidade,

o produtor rural precisa de parceiros confiaveis.

E nesse cenario que a Sotrima Agricola,
representante oficial da Massey Ferguson

se consolida como aliada
estratégica do homem do campo.

Sotrima se dedica a caminhar
lado alado com o agricultor,
oferecendo suporte técnico,

especializada.

Fortalecer

Com décadas de experiéncia e credibilidade,

a Sotrima oferece ao produtor

nao apenas maquinas robustas

e eficientes, mas também tecnologia
de ponta que transforma o trabalho
diario em resultados concretos.

Tratores, colheitadeiras e implementos

da Massey Ferguson que sao reconhecidos
mundialmente pela inovagao, durabilidade
e facilidade de operagao, caracteristicas
que fazem diferenga na lavoura.

Garante mais precisdo, menos fadiga do operador,
mais eficiéncia operacional e sustentabilidade,

o direcionamento da maquina passa a ser
automatizado. Seu funcionamento pode ser
elétrico ou hidraulico.

Principais Beneficios:

®Plantio Preciso e Uniforme,

®Redugao do Desperdicio de Insumos e,

® Maior Eficiéncia Operacional.

Sinais
de Corregao

Permitem ao sistema de Piloto Automatico

(elétrico ou hidraulico) atingir até 2,5cm de precisdo.
O Sistema de Correcdo RTK necessita uma base fixa
ou mével e um radio acoplado a antena do trator.

O Sistema de Corregdo GNSS funciona via satélite
sem necessidade de equipamentos extras, porém

é necessario o pagamento de uma Licenga (anual ou
trimestral).

O campo,
valorizar
o produtor

o futuro da
agricultura.

pecas originais e assisténcia

Em tempos de modernizagao
do agro, a parceria entre

Sotrima e Massey Ferguson
reafirma um compromisso:

e impulsionar

CONFIRA O NOSSO PORTIFOLIO TECNOLOGICO

Compativeis com equipamentos agricolas de qualquer marca e modelo

 Trimble

O GPS, popularmente conhecido como ‘barra de 1uz’,
utiliza uma antena para se geolocalizar e atua como
um guia para o operador, sua orientagdo é manual.
Principais beneficios:

®Economia de Insumos;

®Mapeamento e pintura de tela;

®Base da Agricultura de Precisao;

Dosadores de
semente e adubo

Sao componentes responsaveis porliberar a
quantidade exata de sementes/fertilizantes no
solo. Seus sistemas podem ser: Mecénico (radial)
ou Pneumaético (vacuo). Também é possivel
utilizar um motor elétrico para seu acionamento.
®Distribuigdo uniforme de sementes;
®Desligamento linha alinha e compensagao

de curvas (quando o motor é elétrico);

®Taxa varidvel na semente e adubo.

Nossas solugoes para o produtor:

CONSORCIO
NACIONAL

%

MASSEY FERGUSON

& DLL Corretora

de Seguros

partner

L financial solutions

Telemetria

G mFconnect

Sotrim

A Telemetria permite monitorar as maquinas
remotamente além de verificar seu desempenho
e eficiéncia em tempo real.

Principais beneficios:

®Monitoramento Remoto (Direto do Celular);
®Decisdes baseadas em dados;

®Maior Gestao da Operagao;

Estacoes
Meteorologicas

S&do equipamentos diretamente instalados

na propriedade permitindo uma Coleta de Dados

do Microclima: chuva, vento, umidade do ar e solo,
temperatura do ar e solo, molhamento foliar e outros.
Tudo transmitido via satélite direto para o celular.
®Gestdo precisa de Microclimas;

®Relatdrios climaticos detalhados para

ajuste de manejo de pragas;

®Registros confidveis para eventos climéticos

e indenizagao (geada, seca, granizo).

Agro+

Flexibilidade que cabe no seu bolso.

Monitoramento da Colheita

Essa solugdo permite saber com exatidao quais
sdo as dreas mais produtivas de cada talhao.

A tomada de decisdo sobre sementes, solo
eirrigagao, defensivos e fertilizantes passa

a ser baseada em dados precisos.

Principais beneficios:

®Mapa de Produtividade;

®|nformag~eos dobre velovidade de colheita,
umidade dos grdos e elevagao do terreno;
®Melhor planejamento para as proximas safras.

Produtos
Complementares

Possuimos equipamentos e tecnologia
para seu dia a dia no campo:

®Starlink, ®Monitor de Plantio,
®Determinador de Umidade,

®Sensor de Vigor Vegetal;

®Cameras Externas.

3 (49) 3541-0481

ROD BR 282 KM 342
Boa Vista, Campos Novos/SC

www.sotrima.com.br
(@sotrima
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Federacdo da Agricultura
e Pecudria - Santa Catarina

SENAR

Santa Catarina

Brasil precisa de uma
politica externa competente

O agronegodcio brasileiro
alcangou uma dimensado econémi-
ca e estratégica que exige do Pais
uma politica externa a altura de sua
importancia.

Produzir com eficiéncia
continua sendo indispensavel, mas,
em uma economia mundial marca-
da por instabilidades geopoliticas,
protecionismo e acirrada compe-
ticdo por mercados, é igualmente
necessario construir pontes co-
merciais, diversificar destinos e
celebrar acordos capazes de trans-
formar nossa competitividade em
resultados concretos.

A evolugao das exporta-
cOes agropecuarias demonstra a
magnitude desse desafio. No inicio
dos anos 2000, o agronegdcio bra-
sileiro exportava cerca de US$ 20
bilhdes. Hoje, as vendas externas
aproximam-se de US$ 170 bilhdes
e alcangam mais de 200 mercados.
Esse extraordinario avango conso-
lidou o Brasil entre os grandes for-
necedores mundiais de alimentos
e ampliou, na mesma proporgao,
a responsabilidade da diplomacia
econOmica brasileira.

O desempenho recente
reforga essa relevancia. Em 2025,
enquanto a economia brasileira
registrou crescimento de 2,3%, o
Produto Interno Bruto do agrone-
gdcio avangou 11,8%, segundo da-
dos da Fundagao Getulio Vargas.
Sao numeros que evidenciam a ca-
pacidade do setor de gerar riqueza,
movimentar cadeias produtivas,
sustentar empregos e contribuir
decisivamente para a balanca co-
mercial.

Entretanto, nenhum pais
esta imune as turbuléncias interna-
cionais. Conflitos no Oriente Médio,
por exemplo, produzem efeitos que
ultrapassam as fronteiras da regido.

A elevagao dos custos energéticos

Por: José Zeferino Pedrozo

repercute sobre fretes maritimos,

transportes, fertilizantes e diversos
outros insumos, pressionando cus-
tos e inflagao. Nesse ambiente, po-
litica externa nao pode limitar-se a
representagao protocolar: deve ser
instrumento permanente de defesa
dos interesses nacionais.

E fundamental intensifi-
car negociagoes, eliminar barreiras,
diversificar parceiros e estabelecer
acordos comerciais equilibrados e
satisfatorios.

Pela complexidade e am-
plitude do agronegdcio, esses pro-
fissionais sdo indispensaveis para
prospectar oportunidades, acom-
panhar mercados, identificar pro-
dutos brasileiros com potencial de
ingresso ou expansao em determi-
nados paises e fornecer inteligén-
cia comercial as cadeias produti-
vas.

Também podem apoiar
empresas e organizagoes brasilei-
ras na compreensao de mercados

internacionais de maquinas, equi-

pamentos, tecnologias € insumos.

Ao mesmo tempo, a com-
petitividade externa comega den-
tro de nossas fronteiras. O Brasil
precisa enfrentar antigos entraves
relacionados a mao de obra, a in-
fraestrutura e ao ambiente regu-
latério, além de acelerar a incor-
poragdo tecnoldgica no campo. A
proxima grande transformagao da
agropecuaria sera produzir mais,
melhor e com menos recursos, ele-
vando produtividade e sustentabi-
lidade.

Temos competéncia pro-
dutiva, recursos naturais, conheci-
mento e capacidade empresarial.
Precisamos acrescentar a esses
atributos uma politica externa pro-
fissional, pragmatica, competente
e orientada a resultados. Abrir mer-
cados e preserva-los é tao estraté-
gico quanto produzir. Em um mun-
do de incertezas, o Brasil ndo pode
esperar pelas oportunidades: deve
identifica-las, negocia-las e con-

quista-las.

Presidente da Federagao da Agricultura e Pecuaria do Estado de SC (Faesc)

e do Servigo Nacional de Aprendizagem Rural (Senar/SC)
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O jovem que esta
construindo o campo do futuro

Quando olhamos para
o campo de hoje, percebemos as
mudangas. Ao mesmo tempo, ve-
mos que algumas coisas continu-
am iguais: a vontade de produzir, o
cuidado com a propriedade, o res-
peito pela terra e a busca por me-
Ihores resultados. O que mudou foi
a forma como fazemos tudo isso.

Uma das transformagoes
que mais me entusiasma é ver os
jovens cada vez mais presentes e
participativos no meio rural. Falo
também por experiéncia proépria,
pois tive a oportunidade de parti-
cipar da sucessao da propriedade
da minha familia e assumir a admi-
nistragdo do negdcio. Isso sé foi
possivel porque meu pai confiou
e permitiu que eu tivesse espago
para tomar decisdes, aprender com
os acertos e também com os erros.
Essa confianga é fundamental para
construir uma propriedade de su-

cesso, valorizando todo o conhe-

cimento que recebemos das gera-
¢oes anteriores.

E assim que acredito que
devemos enxergar a sucessao rural.
O jovem nao precisa simplesmente
ocupar o lugar dos pais. Ele preci-
sa ter oportunidade para construir,
contribuir e dividir suas ideias.

Estamos vivenciando
essa transformagao, pois as no-
vas geragdes chegam com outras
perspectivas, familiaridade com a
tecnologia e vontade de fazer dife-
rente. Utilizam drones, agricultura
de precisao e softwares de gestao,
acompanham indicadores, pesqui-
sam novas tecnologias e buscam
informagoes para tomar decisdes
cada vez mais confiantes.

O agronegdcio mudou.
A propriedade rural tornou-se um
negocio que exige conhecimento,
planejamento, gestao e capacida-
de de adaptagdo. E os jovens tém
muito a contribuir nesse processo.
Nao precisamos escolher entre ex-
periéncia e inovagao.

Precisamos unir as duas.
Na minha trajetdria, tive a oportu-
nidade de aprender isso dentro da

propria propriedade. Meu pai me

deu espago, mas também me ensi-
nou que assumir responsabilidades
significa tomar decisoes e respon-
der por elas.

Portanto, os jovens preci-
sam assumir esse papel, com suas
responsabilidades, para que pos-
sam permanecer no campo € con-
tribuam para sua transformagao.

Na Copercampos, acredi-
tamos que incentivar essa partici-
pagéo também é investir no futuro.

O Jovens Empreende-
dores Copercampos — JEC nasceu
com esse propodsito: aproximar,
capacitar e estimular os jovens a
assumirem seu papel nas proprie-
dades, na cooperativa e no agrone-
gocio.

E muito positivo perce-
ber a energia, as ideias e a vontade
dessa nova geragao. Sao jovens
que querem conhecer novas reali-
dades, trocar experiéncias, apren-
der e também questionar aquilo
que pode ser melhorado.

Estamos transformando
O programa e convido os jovens a
fazer parte desse projeto. O JEC
€ direcionado a jovens de 12 a 22

anos e, nos prc’)ximos anos, vamos

Por: Lucas de Almeida Chiocca

Diretor Superintendente da Copercampos

trabalhar na formagao de grandes
agricultores. Como diretor da Co-
percampos, vejo essa iniciativa
como uma responsabilidade da co-
operativa nesse processo.

Nosso papel vai além de
fornecer insumos agropecuarios,
receber a produgao ou comercia-
lizar produtos. Precisamos con-
tribuir para formar pessoas, pois
serao essas novas geragoes que
conduzirdo o agronegdcio nos pro-
ximos anos.

A sucessao rural, portan-
to, ndo deve ser vista apenas como
um desafio. Ela € uma oportunida-
de de renovagao, inovagao e con-
tinuidade. Tenho confiangca nessa
nova geragao porque vejo jovens
dispostos a aprender, empreender,
inovar e assumir responsabilida-
des. E acredito que, quando damos
a eles espago e confianga, todos
ganhamos: a familia, a propriedade,
a cooperativa e o proprio agrone-
gocio.

O futuro do campo esta
sendo construido agora. E cabe a
nos criar as condigdes para que os
jovens possam nao apenas recebé-

-lo, mas também transforma-lo.
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Sustentabilidade

Luiza Scacabrin Barreto

Foia vencedora do 5° Prémio Produtor Rural Sustentavel
e é cooperada do Sicoob Novos Campos.

Natural de Lagoa Vermelha (RS),

Luiza recebeu R$ 40.000,00

em reconhecimento a sua trajetdria e aos anos
de dedicacgao as praticas agricolas sustentaveis,
contribuindo para um campo mais produtivo,
consciente e responsavel.

A frente do Criadero Angatu, empreendimento
~ dedicado a criagao de ovinos, Luiza se destaca
\ pelo empreendedorismo feminino no meio
\ rural e pelo compromisso com praticas
B que valorizam a preservagao da terra,
VRN a biodiversidade e o uso consciente

dos recursos naturais.

O Prémio Produtor Rural
Sustentavel foi criado para
reconhecer produtores rurais
que desenvolvem iniciativas
alinhadas aos principios
ESG (Ambiental, Social
e Governanga),
incentivando agoes

que promovem o
desenvolvimento
sustentavel no
agronegocio.

@ ® sicooben

também

é a palavra de

ordem dentro do
Sicoob Novos Campos

v SICOOB




Reforma Tributaria:
Atencao ao caixa e ao planejamento financeiro

A Reforma Tributaria brasileira repre-
senta uma das maiores mudancgas no sistema de
tributagdo sobre o consumo das Ultimas déca-
das. Além de alterar a forma de calculo e reco-
Thimento dos tributos, a nova legislagao devera
produzir impactos importantes no financeiro
das empresas.

A substituicdo gradual de tributos
atuais pelo IBS e pela CBS modifica a dinami-
ca de créditos tributarios, formagdo de pregos
e apuragdo dos impostos. A transigdo ocorrera
de forma progressiva, com mudangas que se es-
tenderdo até 2033.

Um dos principais pontos de atengao
para as empresas sera o capital de giro. Depen-
dendo do setor e do modelo de negdcio, a nova
sistematica podera alterar o momento em que
os tributos sao efetivamente pagos e os crédi-
tos sdo aproveitados.

Empresas que vendem a prazo, traba-
Tham com estoques elevados ou possuem mar-
gens reduzidas deverdao acompanhar cuidado-
samente o impacto da reforma sobre o fluxo de
caixa.

Outro fator importante serd a apro-
priacdo dos créditos tributarios. A possibilida-
de de recuperar créditos sobre determinadas
aquisi¢des podera influenciar diretamente o
custo efetivo das compras e, consequentemen-
te, a margem de lucro.

Com isso, a escolha dos fornecedores
também podera ganhar importancia estratégi-
ca. O menor prego de compra nem sempre re-
presentard o menor custo para a empresa, pois
serd necessario considerar o crédito tributario
associado a operagao.

A formacgao de precos também devera
serrevista. Empresas precisarao avaliar nao ape-
nas a carga tributaria, mas o impacto dos novos
tributos sobre margem, descontos, comissdes e
rentabilidade de cada produto ou servigo.

Para empresas do Simples Nacional, a
analise podera ser ainda mais relevante, espe-

cialmente aquelas que vendem para outras em-

presas. O tratamento dos créditos tributarios
podera influenciar a competitividade e as nego-
ciagdes comerciais.

Outro possivel efeito serda sobre o
custo financeiro. Caso a reforma aumente a ne-
cessidade de capital de giro, empresas poderao
precisar recorrer mais ao crédito bancario, ele-
vando suas despesas financeiras e reduzindo o
lucro liquido.

Nesse novo cenario, a Reforma Tribu-
taria deixa de ser apenas uma questao do depar-
tamento fiscal ou contabil e passa a fazer parte
da gestao financeira e estratégica das empresas

Sistemas de gestao, controles inter-
nos e processos de compras e vendas também
deverao ser adaptados para acompanhar as no-
vas regras.

O empresario precisara conhecer com
maior precisao seu ciclo financeiro, margem de
contribuigdo, prazo médio de recebimento, pra-
z0 de pagamento aos fornecedores e necessi-
dade de capital de giro.

Mais do que calcular quanto imposto
sera pago, sera necessario entender como a tri-
butacdo afetard o dinheiro disponivel no caixa.

Por isso, o planejamento antecipado
sera fundamental. Empresas que simularem di-
ferentes cenarios poderao identificar previa-
mente possiveis necessidades de capital e ajus-
tar pregos, contratos, fornecedores e politicas
comerciais.

A Reforma Tributaria, portanto, nao
devera ser analisada somente pela otica da re-
dugdo ou aumento da carga tributaria. Seus
efeitos sobre o fluxo de caixa, os créditos, os
pregos e o custo financeiro poderao ser deter-
minantes para a salde econdmica dos nego-
cios.

Para o empresario, o principal desafio
sera transformar a mudanga tributaria em infor-
magao para tomada de decisao, garantindo que
a empresa mantenha competitividade, rentabi-
lidade e capacidade financeira durante todo o

periodo de transigdo.
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Contabilista, Consultor Financeiro
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Do patrocinio a estratégia:

o proximo passo da Responsabilidade Social nas cooperativas

As cooperativas do agro-
negdcio tém uma presencga funda-
mental nas comunidades onde atu-
am. Geram emprego, movimentam
aeconomia, fortalecem produtores
e também apoiam projetos sociais,
culturais, esportivos, ambientais e
educacionais.

Mas existe uma pergunta
importante a ser feita: esses in-
vestimentos fazem parte de uma
verdadeira Politica de Responsa-
bilidade Social ou acontecem, na
maioria das vezes, como apoios
pontuais as demandas da comuni-
dade?

A diferenga é significati-
va. Patrocinar um projeto é impor-
tante e produz resultados. Mas uma
cooperativa que possui uma Politi-
ca de Responsabilidade Social vai
além: sabe por que investe, onde
investe, em quem investe e qual
transformagao pretende produzir.

Isso significa estabelecer
prioridades, critérios para escolha
dos projetos, acompanhar resulta-
dos e medir o impacto gerado. Sig-
nifica transformar agdes isoladas
em uma estratégia permanente de
desenvolvimento social.

Nao basta fazer o bem.
E preciso saber o impacto que se
estd produzindo.

Muitas cooperativas ja fa-
zem muito pela sociedade. O desa-
fio, portanto, ndo € necessariamen-
te fazer mais, mas fazer melhor e de
forma estratégica.

Todos os anos chegam
pedidos de escolas, entidades so-
ciais, grupos culturais, associagoes
esportivas e comunidades. Sao de-
mandas legitimas e importantes.
Mas como escolher? Quais devem
ser prioridades? Como garantir
que os recursos destinados este-
jam realmente contribuindo para
transformar a realidade?

E nesse ponto que uma

Politica de Responsabilidade So-

Por: Magna Tessaro

cial faz diferenca.

E existe outro aspecto:
muitas vezes, 0s recursos para pro-
duzir transformacéo ja existem. O
que falta € uma estratégia para di-
reciona-los, potencializa-los e de-
monstrar seus resultados.

E justamente nesse espa-
¢o que o Instituto Humaniza pode
contribuir.

O Instituto pode atuar
como parceiro estratégico das co-
operativas na construgao e gestao
de uma Politica de Responsabili-
dade Social, ajudando a identificar
necessidades do territorio, definir
prioridades, estruturar projetos,
estabelecer critérios de investi-
mento, acompanhar sua execugao
e avaliar os impactos produzidos.

A proposta nao é substi-
tuir o trabalho que as cooperativas
ja realizam, mas organizar, poten-
cializar e dar direcao estratégi-
ca ao investimento social que ja
acontece.

Uma cooperativa pode
ser muito mais do que patrocina-
dora.

Existe uma diferenca en-

tre uma organizagao que simples-

Presidente do Instituto Humaniza

mente patrocina projetos e aque-
la que assume protagonismo na
transformacgao do territério.

A primeira pergunta:
quanto custa?

A segunda pergunta: qual
transformagao esse investimento
sera capaz de produzir?

Essa mudanga de pers-
pectiva pode fortalecer as comu-
nidades e também a prdpria co-
operativa, contribuindo para sua
reputagdo, seu relacionamento
com a sociedade e seu compro-
misso com o desenvolvimento do
territério.

Afinal, cooperar ndo é
apenas produzir juntos. E construir
juntos.

Quando uma cooperativa
investe em educagao, cultura, in-
clusdao, meio ambiente, formagao
profissional ou desenvolvimento
comunitario, esta investindo tam-
bém no territério onde vivem seus
cooperados, colaboradores, fami-
lias e consumidores.

Talvez seja hora de avan-
carmos de uma cultura de patroci-
nios pontuais para uma cultura de
gestdo estratégica da Responsa-
bilidade Social.

As cooperativas ja pos-
suem forga econdmica. As comu-
nidades possuem demandas e so-
nhos. Existem projetos capazes de
transformar esses sonhos em rea-
lidade. E o Instituto Humaniza quer
ajudar a fazer essa conexao.

Porque fazer o bem é im-
portante.

Mas fazer o bem com es-
tratégia, propdsito, transparéncia
e capacidade de medir a transfor-
magao pode ser muito maior.

“Nao queremos apenas
ajudar sua cooperativa a escolher
projetos para patrocinar. Quere-
mos ajuda-la a decidir que trans-
formagao ela quer deixar no terri-

tério onde atua.”

Projetos de Captacao de Recursos, Leis de Incentivos Fiscais, Palestrante, Escritora

(49) 99139.0659

@institutohumaniza
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Reforma Tributaria:

Quem vende para o produtor rural precisa se organizar

A mudanca nos impostos comeca pra valer em 2027, e agropecudrias, cerealistas e

revendas de maquinas de Campos Novos precisam arrumar a casa

Quem vende adubo, se-
mente, defensivo, ragdo ou maqui-
na para o produtor rural vai sentir
a Reforma Tributaria antes mesmo
do agricultor. A partir de janeiro
de 2027, a CBS, novo imposto fe-
deral, substitui o PIS e Cofins. Nos
anos seguintes, o IBS vai toman-
do o lugar do ICMS e do ISS. Para
as empresas do agro da regiao, a
pergunta deixa de ser sé “quanto
de imposto eu pago” e passa a ser
“para quem eu estou vendendo”.

O que muda e quando,
nos impostos sobre consumo de
hoje serao trocados por dois: a
CBS, da Uniao, e 0 IBS, de estados e
municipios. A troca é feita aos pou-
cos:

02026: Ano de teste. A
nota fiscal ja mostra 0,9% de CBS e
0,1% de IBS, mas quem emite a nota
direito nao paga nada a mais.

02027: CBS cheia. PIS e
Cofins acabam.

02029 a2032: ICMS e ISS
caem ano a ano, e o IBS sobe no
mesmo ritmo.

©2033: Sistema novo fun-
cionando por completo.

Por que o produtor rural é
um caso especial?

E que nalei da reforma Lei
Complementar 214/2025 separa os
produtores em dois grupos. Quem
fatura até R$ 3,6 milhdes por ano,
valor corrigido todo ano pela in-
flagao, pode ficar fora do sistema,
como “nao contribuinte”. Quem
fatura mais, ou quem escolher en-
trar, vira contribuinte e passa a usar
créditos: descontando imposto
que deve ou o imposto que ja veio
embutido nas compras.

Além disso, os insumos
agropecuarios da lista oficial tém
reducdo de 60% nas aliquotas.

Nas vendas desses insumos para

Por: Douglas Rayzer
Contador, RB Contab Agro

(49) 99907.8738

produtor contribuinte, o imposto

pode ser adiado para a etapa se-
gquinte da cadeia, o chamado dife-
rimento. E quem compra a colheita
de um produtor nao contribuinte,
como cerealistas e agroindustrias,
ganha um crédito presumido para
nao sair perdendo.

O impacto em quem ven-
de ao produtor, na pratica, a mes-
ma nota de adubo pode ter efeito
diferente conforme o cliente. Para
o produtor contribuinte, o imposto
vira crédito e pesa menos. Para o
pequeno produtor fora do sistema,
o imposto fica no custo dele. Isso
mexe no prego, na negociagao e
até na fidelidade do cliente.

Revendas no Simples
Nacional precisam de atengao re-
dobrada: o cliente contribuinte sé
aproveita como crédito o que o
Simples de fato recolhe. A partir de
2027, a lei permite pagar IBS e CBS
por fora do Simples. E uma conta
que precisa ser feita empresa por
empresa.

Qutro ponto é o reco-

lThimento na hora do pagamento:
quando estiver implantado, o im-
posto sera separado antes de o
dinheiro cair na conta da empresa.
Para quem vende a prazo, para a sa-
fra ou na troca por graos, isso aper-
ta o capital de giro.

Quem se organizar antes
sai na frente, para o contador e pro-
fessor universitario Douglas Rayzer,
mestre em Administragao e pro-
prietario de escritério de contabi-
lidade, o maior risco é deixar para a
Ultima hora.

“A reforma ndo muda sé o
valor do imposto. Muda a forma de
vender e comprar. A empresa que
conhece o seu cliente, sabendo se
ele é contribuinte ou ndo, vai con-
seguir preco justo e manter a mar-
gem. Quem esperar 2027 chegar
vai descobrir o problema na hora
de fechar o caixa” alerta.

A recomendagao é usar o
que resta de 2026, o ano de teste,
para ajustar cadastros, sistemas e
contratos. Assim, a virada de 2027

chega sem surpresa no balcao.

@rbcontabilidadecn
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A fazenda da lucro, mas o produtor esta quebrado
Por que tanta gente colhe bem e termina o ano devendo?

Todo mundo na regido
conhece essa histéria. A safra foi
boa, o prego ajudou, o dinheiro en-
trou. Em margo, caminhonete nova
na garagem. Em agosto, o mesmo
produtor esta no limite do cheque
especial, negociando prazo com a
cooperativa e esperando a préxima
colheita para respirar.

Nao faltou trabalho nem
produtividade. Faltou uma coisa
que quase ninguém ensina no cam-
po: separar o dinheiro da proprie-

dade do dinheiro da familia.

Um caixa so, dois donos

Na maioria das proprie-
dades, tudo passa pela mesma
conta. O adubo, o diesel, a parcela
do trator, o mercado, a faculdade
do filho, a reforma da casa. No fim
do ano, o produtor sabe quanto
colheu, mas nao sabe quanto a fa-
zenda lucrou nem quanto a familia
gastou. E quem nao sabe esses dois
numeros decide no escuro.

A consequéncia é previ-
sivel. Em ano bom, a familia sobe
0 padrao de vida no ritmo da safra
cheia. Em ano ruim, o padrao nao
desce, e a diferenga é coberta com
crédito. A propriedade passa a tra-
balhar para pagar o custo de vida, e
nao o contrario.

A solugdo é simples de
entender e dificil de praticar: a fa-
zenda € uma empresa, e o produtor
é funcionario dela. Defina uma re-
tirada mensal fixa, um pré-labore,
compativel com um ano médio, ndo
com o melhor ano. O que sobra fica

na atividade, como reserva e capi-

tal de giro.

A renda é anual,
a conta é mensal

O assalariado recebe
doze vezes por ano. O produtor re-
cebe uma ou duas. Sé que a ener-
gia, o mercado, a escola e a parcela
vencem todo més.

Quando o dinheiro da sa-
fra entra, ele parece maior do que
é. Aquele valor precisa sustentar a
casa por doze meses e ainda bancar
o custeio da préxima lavoura. Faga
a conta ao contrario: antes de gas-
tar qualquer coisa, separe o custeio
da safra seguinte, separe as doze
retiradas da familia e separe as par-
celas que vencem no periodo. Sé o
que restar depois disso é dinheiro
livre. Em muitos casos, o produtor
descobre que o “sobrou” era bem

menor do que imaginava.

Por: Vorlei Cruz

Crédito: alavanca
ou armadilha

Crédito rural € uma das
melhores ferramentas que o agro
tem. Juro subsidiado, prazo casa-
do com a colheita, acesso facilita-
do. Usado para produzir mais, ele
multiplica resultado.

O problema comeca
quando o crédito muda de funcgao.
Custeio que vira troca de carro. Fi-
nanciamento de maquina maior do
que a area exige, porque o vizinho
comprou. Divida nova para pagar
a antiga, rolando safra apds safra.
Nesse ponto o produtor deixou de
usar o banco e passou a trabalhar
para ele.

Falo disso com conheci-
mento de causa. Ja acumulei mais
de RS 500 mil em dividas e sei

como é o processo: nunca é uma
decisdo grande e errada, € uma se-
quéncia de decisdes pequenas que
pareciam razoaveis. A regra que
tirei disso serve para qualquer ati-
vidade: crédito se toma para o que
gera receita, nunca para sustentar

padrao de vida.

Quatro atitudes
para comecgar
ainda nesta safra

®1: Abra uma conta sepa-
rada para a propriedade. Nada de
despesa da casa saindo dela.

®2: Defina sua retirada
mensal com base num ano médio e
respeite esse valor mesmo na safra
cheia.

®3: Monte uma reserva
equivalente a pelo menos um ciclo
de custeio. E ela que impede um
ano ruim de virar uma década de
divida.

®4: Antes de assinar qual-
quer financiamento, responda por
escrito:isso aumenta minha receita
ou s6 meu custo?

E um quinto ponto, que
costuma ser esquecido: proteja
quem faz a fazenda funcionar. O
produtor segura a lavoura e 0 ma-
quinario, mas raramente pensa no
que acontece com a familia e com
as dividas se ele faltar ou ficar me-
ses sem poder trabalhar. Patrimo-
nio construido em trinta anos pode
se desfazer em um inventario mal
planejado.

O agro da nossa regiao &
competente da porteira para den-
tro. Produz bem, investe em tec-
nologia, acompanha o mercado. O
proximo salto ndo esta nalavoura.

Esta na gestdo do dinhei-
ro que ela gera. Produtor rico nao é
o que colhe mais, é o que consegue

ficar com o que colheu.

Personal Financeiro, Pés-Graduado em Planejamento Financeiro Familiar,

Especializagcdo em Planejamento Estratégico Empresarial, Corretor de Seguros,

MBA em Gestao Financeira e Controladoria e MBA em Business Coach



de quem
faz o agro

acontecer!

A Verdes Campos esta presente
no dia a dia do produtor rural,
oferecendo insumos, solucdes e
atendimento proximo para cada
etapa da producao.

Mais do que vender, a empresa
busca entender as necessidades
de cada produtor e contribuir
para escolhas que gerem
produtividade e bons resultados
no campo.

Uma histéria construida com
parceria, confilanca e muitos
resultados positivos!

VERDES CAMPOS

insumos agricolas

) BR-282, km 345,
Campos Novos - SC

(49) 3544-2770

@verdescamposcn



Agronegocio em 2027:
O campo diante da Reforma Tributaria

O agronegdcio brasilei-
ro chegara a 2027 diante de uma
grande transformagdo. Além de
continuar produzindo alimentos,
gerando divisas e ampliando sua
presenga no mercado internacio-
nal, o setor terd que se adaptar aos
efeitos da Reforma Tributaria so-
bre o consumo.

A partir de 2027, a Con-
tribuigao sobre Bens e Servigos
(CBS) substituira o PIS e a Cofins,
enquanto o Imposto sobre Bens e
Servigos (IBS) iniciara sua imple-
mentagdo. A transicdo sera gra-
dual: entre 2029 e 2032, ocorre-
ra a substituicdo progressiva do
ICMS e do ISS, com previsao de
vigéncia integral do novo mode-
lo em 2033. O setor participa de
praticamente todas as etapas da
cadeia econdmica: produgdo de
insumos, fabricagdo de maquinas,
sementes, fertilizantes, produgao
rural, armazenagem, transporte,
industrializagao, comercializagao
e exportacao. Portanto, os efeitos
da reforma poderao variar signi-
ficativamente entre os diferentes
elos dessa cadeia.

2027 sera um ano de
adaptagéao

Durante o periodo de
transigao, produtores rurais, co-
operativas, agroindulstrias e em-
presas comerciais conviverao
com regras antigas e novas. Nesse
cenario, serd necessario compre-
ender a sistematica de créditos
tributarios, a emissdo de docu-
mentos fiscais, a formagao de pre-
GOs, Oos contratos, a estrutura so-
cietaria, a logistica e as relagdes
comerciais entre produtores, co-
operativas, industrias e distribui-
dores. O planejamento tributario
e administrativo ocupara posigao
central na gestao rural. Empresas
que se anteciparem a mudanga te-
rao melhores condigdes de iden-
tificar riscos, ajustar processos e

preservar suas margens de lucro.

®0 produtor rural no
centro da mudanga

A Reforma Tributaria es-
tabelece tratamento especifico
para produtores rurais. Produtores
com receita bruta anual inferior
a determinados limites poderao
enquadrar-se como nao contri-
buintes, enquanto outros poderao
optar pelo regime regular do IBS e
da CBS. Também estado previstos
mecanismos de crédito presu-
mido para adquirentes que com-
prarem produtos de produtores
rurais ndao contribuintes. Assim, o
enquadramento tributario do pro-
dutor podera afetar diretamente
as relagdes comerciais, a apropria-
cao de créditos e a formagao dos
pregos. A decisao sobre o regime
mais adequado deixara de ser uma
questado exclusivamente contabil.
Ela podera influenciar a competiti-
vidade do produtor, da cooperati-
va e da empresa compradora. Sera
indispensavel avaliar cada ativida-
de, o volume de receitas, a estrutu-
ra de custos e a posicao ocupada
na cadeia produtiva.

oGestdo e tecnologia
fiscal: Durante muito tempo, a mo-
dernizagdo do campo esteve as-
sociada a utilizagdo de maquinas,
drones, sensores, sistemas de irri-
gagao e técnicas de agricultura de
precisao. A partir de 2027, deter-
minados produtores rurais pesso-
as fisicas sujeitos a CBS poderdo
ser obrigados a realizar inscrigao
no CNPJ e a emitir documentos
fiscais conforme a regulamenta-
cdo aplicavel. Essa alteragdo exi-
gira adaptacgédo da rotina de mui-
tas propriedades. A gestao rural
devera integrar produgao, custos,
emissao de documentos, controle
financeiro e acompanhamento tri-
butario. O produtor que conhecer
seus numeros terd melhores con-
dicdes de compreender o impac-
to da reforma sobre sua atividade
e de negociar com cooperativas,
agroindustrias e compradores.

®Eficiéncia e riscos: Um
dos objetivos da Reforma Tributa-
ria é simplificar o sistema e redu-
zir distorgdes. A adogao de uma

estrutura baseada na CBS e no IBS
podera proporcionar maior trans-
paréncia, reduzir a cumulatividade
e melhorar o aproveitamento de
créditos ao longo das cadeias pro-
dutivas. Entretanto, simplificagao
nao significa, necessariamente,
redugdo automatica da carga tri-
butaria para todos. Os efeitos de-
penderao do regime adotado, da
atividade exercida, do perfil das
operagoes, da estrutura de cus-
tos e da posicao de cada agente
econdmico na cadeia. Por esse
motivo, ndo serd adequado fazer
avaliagdes genéricas. A andlise de-
vera considerar cada setor e cada
modelo de negdcio.

®Competitividade inter-
nacional: O agronegdcio brasileiro
nao disputa apenas o mercado in-
terno. O setor compete com pro-
dutores dos Estados Unidos, da
Argentina, da Uniao Europeia, da
Australia e de outros importantes
paises agricolas. Nesse ambiente,
qualquer alteragao que afete cus-
tos, burocracia, aproveitamento
de créditos ou fluxo financeiro
podera interferir na competitivi-
dade das empresas brasileiras. Por
outro lado, um sistema mais orga-
nizado, previsivel e transparente
podera representar uma vantagem
estrutural no longo prazo. O desa-
fio sera compreender ndo apenas
quanto sera pago de tributo, mas
como a reforma modificara a eco-
nomia de cada negdcio. A andlise
devera envolver custos de produ-
cdo, pregos de venda, créditos,
contratos e margens de lucro.

®A atengado ao pequeno
produtor: A Reforma Tributaria
ndo pode ser analisada apenas sob
a perspectiva das grandes agroin-
dustrias e empresas exportadoras.
O Brasil relne milhdes de produ-
tores rurais com diferentes niveis
de estrutura, profissionalizagao
e acesso a tecnologia. Para uma
grande empresa, a adaptacao de
sistemas fiscais e a contratagao
de especialistas podem represen-
tar um investimento administra-
vel. Para um pequeno produtor, as
mesmas exigéncias podem gerar

Por: Leonardo Rafael Fornara Lemos

Advogado - OAB/SC 16707

Mestrando em Direito, Pos-Graduado em Direito Tributario

P&s-Graduado em Direito do Agronegdcio

dificuldades significativas. Por
isso, assisténcia técnica, capaci-
tacao e simplificacao operacional
serao essenciais. A transigao nao
deve ampliar a distancia entre os
diferentes perfis de produtores
nem transformar a complexida-
de administrativa em obstaculo a
permanéncia no campo.

00 grande desafio para
2027: O principal desafio do agro-
negdcio em 2027 ndo sera apenas
produzir mais, mas produzir com
eficiéncia em um ambiente eco-
nomico e tributario diferente. O
Brasil continuara contando com
vantagens importantes: extensao
territorial, capacidade tecnoldgi-
ca, diversidade produtiva, conhe-
cimento acumulado e forte pre-
senga no comércio internacional;
porém, essas caracteristicas pre-
cisarao ser acompanhadas de uma
gestao cada vez mais profissional.

Portanto, serd necessa-
rio saber quanto custa produzir
uma saca de soja, uma tonelada de
milho. Também sera fundamental
compreender o impacto dos tri-
butos sobre a compra de insumos,
a comercializagao da produgao
e as relagdes com cooperativas
e agroindustrias. A propriedade
rural do futuro devera controlar
produgao, custos, fluxo de caixa,
riscos climaticos, mercado e tri-
butagao.

eConclusao: Em 2027,
produtores, cooperativas, sindica-
tos rurais, contadores, advogados,
empresas de tecnologia e agroin-
dustrias precisardao atuar de ma-
neira coordenada para compreen-
der as novas regras e preparar suas
estruturas. A pergunta nado sera
apenas quanto sera produzido,
mas também quanto custara pro-
duzir, quais créditos poderao ser
recuperados, como sera formada
a margem e qual regime tributario
sera mais adequado. O agronego-
cio brasileiro continuara produ-
zindo para o mundo; contudo sua
competitividade dependerd cada
vez mais de informagao, planeja-
mento, tecnologia, profissionali-
zagao e capacidade de adaptacao.
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Crédito Rural:

O Direito a Prorrogacgao
e a Protecao ao Produtor

O crédito rural € o supri-
mento de recursos financeiros por
instituicdes do Sistema Nacional
de Crédito Rural (SNCR) para apli-
cacgao exclusiva nas atividades de
custeio, investimento, comerciali-
zagao ou industrializagao de pro-
dutos agropecuarios. Instituido
pela Lei n°® 4.829/1965, sua finali-
dade principal é fortalecer o setor
produtivo, estimular investimentos
e garantir a seguranca alimentar do
pais.

As dificuldades do cam-
po e a seguranga juridica

A agricultura € uma “in-
dustria a céu aberto”, sujeita a
riscos que fogem ao controle do
produtor, como secas, geadas, pra-
gas e a volatilidade dos precos de
mercado. Ciente dessa vulnerabili-
dade, alegislagao brasileira e o Ma-
nual de Crédito Rural (MCR) esta-
belecem mecanismos de protegao
para garantir que o produtor nao
perca seu patriménio ou sua ca-
pacidade produtiva diante de uma
safra frustrada.

O direito a prorrogacao
dadivida

Diferente do que muitos
bancos afirmam, o alongamento
da divida rural ndo é um “favor” ou
uma escolha da instituicao finan-
ceira, mas um direito subjetivo do
devedor. Esse entendimento esta
consolidado na jurisprudéncia bra-
sileira:

Esse direito esta asse-
gurando através da Sumula n. 298
do STJ, a qual prevé que: “O alon-
gamento de divida originada de
crédito rural ndo constitui faculda-
de da instituicao financeira, mas,
direito do devedor nos termos da
lei.”

Para exercer esse direito,
o produtor deve comprovar a inca-
pacidade de pagamento decorren-
te de:

®1. Frustragdo de safras
por fatores adversos;

®2. Dificuldade de co-

RAMOS ADV

mercializagao dos produtos;

3. Ocorréncias prejudi-
ciais ao desenvolvimento das ex-
ploragdes.

A omportancia dos lau-
dos técnicos

Para solicitar a prorroga-
cao conforme o item 2.6.4 do MCR,
éindispensavel a apresentacao de:

®Laudo de Perda de Sa-
fra: Elaborado por profissional ha-
bilitado (engenheiro agrénomo),
detalhando as causas e a extensao
do prejuizo.

eLaudo de Capacidade
Financeira: Demonstrando que,
embora ndao possa pagar agora, o
produtor terad condi¢des de quitar
o débito em safras futuras com o
novo cronograma.

A auséncia desses docu-
mentos ou a apresentagao de lau-
dos genéricos pode levar ao inde-
ferimento do pedido judicial, como
demonstram decisdes recentes
dos Tribunais.

Renegociar ou pedir
prorrogagao?

®1. Renegociagao (Acor-
do Amigavel): A renegociagao de-
pende exclusivamente da vontade
das partes. Vocé pode tentar novos
prazos ou parcelamentos direta-
mente com o gerente, mas o banco
ndo é obrigado a aceitar sua pro-
posta. E um processo mais rapido e
menos burocratico, mas nem sem-
pre oferece as condigcdes ideais
para o seu fluxo de caixa.

®2. Prorrogagao (Direito
do Produtor): Diferente da renego-
ciagdo, a prorrogagdo é um direito
garantido pelo Manual do Crédito
Rural. Se vocé comprovar fatores
como frustragao de safra ou queda
acentuada de pregos, a instituicao
financeira tem o dever de ajustar o
cronograma. Caso hajarecusa, esse
direito pode ser exigido judicial-
mente.

Qual o melhor caminho?

A decisao final é sempre
do produtor, mas deve ser base-

ada em uma andlise técnica das
suas garantias (como hipoteca ou
alienagédo fiduciaria), taxas de juros
e, principalmente, na sua perspec-
tiva de geragao de renda para os
préximos ciclos. Contar com uma
assessoria juridica especializada é
fundamental para mitigar riscos e
garantir que a estratégia escolhida
proteja o seu patrimonio e a conti-
nuidade da sua atividade.

O perigo das renegocia-
¢Oes extrajudiciais

Muitas vezes, os bancos
oferecem “renegociagdes” que
retiram a natureza rural da divida
(transformando-a em confissdes
de divida comuns ou Cédulas de
Crédito Bancario com juros de mer-
cado). Isso é extremamente preju-
dicial, pois eleva drasticamente os
juros e retira as protegées do MCR.
O produtor deve exigir que a rene-
gociagao mantenha as condigdes
originais do crédito rural.

Limitagdo de juros: O
teto de 12% ao Ano

Um ponto crucial é a taxa
de juros. No crédito rural, os juros
remuneratorios sdo limitados a 12%
ao ano, salvo se houver autorizagao
expressa do Conselho Monetario
Nacional para taxas superiores, o
que raramente ocorre para o pe-
queno e médio produtor.

Nos contratos de crédito
rural, alimitagao dos juros remune-
ratorios deve ser fixada em 12% ao
ano e os juros moratoérios em 1% ao
ano, conforme a legislacdo especi-
fica.

Por: Luiz Paulo Ramos - Advogado OAB/SC 31.803
Especialista em Direito Agrario e Crédito Rural

(49) 98842.0895

Escritério: Rua Coronel Lucidoro, 1200, sl 04

Centro - Campos Novos/SC

A via judicial

Diante da negativa do
banco em prorrogar a divida ou
da imposigcao de juros abusivos, o
produtor pode recorrer ao Judici-
ario para pedir a inexigibilidade do
crédito (suspensao da cobranga) e
a prorrogagdo compulsoéria. Atra-
vés de liminares (tutela de urgén-
cia), é possivel impedir a inscrigdo
em cadastros de inadimplentes e a
execugao de garantias, preservan-
do a atividade produtiva.

O que o produtor pode
esperar da prorrogagdo do crédito
rural?

Com a prorrogagao de
seu crédito, o produtor consegue
mais prazo para organizar suas fi-
nangas e honrar seus compromis-
sos, sem comprometer seu crédito
ou sua capacidade deinvestimento
para as proximas safras.

Ja com a revisao dos ju-
ros, em muitos casos, € possivel
obter redugdes significativas nos
encargos financeiros.

No entanto, é importan-
te ressaltar que a prorrogagao do
crédito rural deve ser tratada com
seriedade e planejamento. E reco-
mendavel buscar o auxilio de um
advogado especializado para en-
tender todas as implicagdes legais
e garantir que a prorrogagao seja
feita da melhor maneira possivel.

Se vocé é um produtor ru-
ral e esta enfrentando dificuldades
para cumprir seus compromissos
financeiros, a prorrogagao do cré-
dito rural pode ser uma opgao.

@GRAMOSADVCN



A Camara de Dirigentes Lojistas de Campos Novos completou em 2026 cinco décadas de vida
e com essa comemoracao fica a reflexao de uma trajetoria de sucesso formada por lideres
empresariais e profissionais que acabaram tornando a CDL um simbolo de crescimento.

Representantes das CDL’s de Lages, Joacaba e Curitibanos, também fizeram parte
desta importante constituicao da Entidade, da construgao da sede
e também do inicio dos servigos e solugoes.

Todo desenvolvimento da CDL proporciona aos Empresarios e comerciantes,
acesso a ferramentas que impulsionam e apoiam
0S empresarios e comerciantes todos os dias.

A historia da entidade se costura e se entrelaga com a dos seus associados e
ao longo dos anos influenciou para que diversos empreendedores,
colaborassem na formagao de uma Camara que
trabalha de forma constante no crescimento do municipio
e na evolugao do seu trabalho perante a sociedade
Poderes Executivo e Legislativo.

A CDL chega aos seus 50 anos, comemorando o0 acesso ao
conhecimento, aprendizado, capacitagao e evolugao.

Muito ja foi feito pela CDL de Campos Novos e tudo isso é resultado

do trabalho de pessoas que confiam, colaboram
e crescem junto com a entidade neste caminho.

QUE VENHAM MAIS 50 ANOS
E MAIS DESENVOLVIMENTO!

CDL Campos Novos

_/



Sindicato dos Produtores Rurais:

Apoio ao homem do campo por meio de cursos e assisténcia

Campos Novos fortalece o agronegdcio com a
atuacao na capacitagao e no incentivo aos produtores.

Do arado as plantadeiras,
do trabalho manual ao uso de ma-
quinas cada vez mais modernas, o
agronegodcio se transforma o tem-
po todo. Novas tecnologias, téc-
nicas de producao e exigéncias do
mercado fazem do conhecimento
uma ferramenta indispensavel para
quem vive do campo.

Em Campos Novos, o Sin-
dicato Rural dos Produtores Rurais
atua nesta frente e aposta na ca-
pacitagao como uma das princi-
pais formas de apoiar produtores
e trabalhadores do setor. Ao longo
de 2026, foram programadas cerca
de 120 capacitagoes de formagao
profissional rural, uma média de 10
por més, que atenderam mais de
mil pessoas e contemplaram dife-
rentes atividades e necessidades
do meio rural.

A programagao dos cur-
sos € planejada com antecedéncia.
As demandas sao levantadas ao
longo do ano para definir as capa-
citagdes que serao oferecidas no
periodo seguinte, conforme expli-
ca o presidente Luiz Sergio Gris. O
planejamento para 2027, inclusi-

ve, ja comegou a ser discutido em

2026, considerando as necessida-
des identificadas nas proprieda-
des, comunidades do interior, em-
presas e cooperativas ligadas ao
agronegocio.

A programagao reune
cursos voltados tanto a producgao
quanto a seguranga, gestdo e ati-
vidades complementares. Entre
as capacitagdes realizadas estao
Operagao e Manutengao de Roga-
deiras, Soldador, Tratores e Imple-
mentos Agricolas, Motosserra, Jar-
dineiro, Piscicultura, Olericultura,
Olericultura Orgéanica, Apicultura,
Meliponicultura, Casqueamento e
Ferrageamento de Equideos, Cas-
queamento em Bovinos, Processa-
mento de Carne Suina e Seguranga
e Saude no Trabalho com Agrotodxi-
cos.

Também fazem parte da
programagao cursos relaciona-
dos as Normas Regulamentadoras,
como trabalho em altura, espagos
confinados, brigada e operagao
de empilhadeiras. A capacitagao
também alcanga as mulheres do
campo, com atividades voltadas a
autogestdo e a inteligéncia emo-

cional, além de cursos de artesana-

to, confeitaria, producao de paes e
massas, educagcao ambiental e cul-
tivo de plantas medicinais.

“Sao cursos nas mais di-
versas areas. O que estamos avan-
cando bastante é nas parcerias
com as cooperativas para qualifi-
car os funcionarios e também nas
comunidades do interior”, explica
o presidente do Sindicato Rural.

Segundo Luiz Sergio, a
atuagdo junto as cooperativas tem
ganhado espago principalmente
na qualificagdo de funcionarios em
areas relacionadas a seguranga do
trabalho. A entidade também bus-
ca levar capacitagdes para as co-
munidades do interior, aproximan-
do os cursos da realidade de quem
vive e trabalha nas propriedades

rurais.

FORMAGAO
PARA
PERMANECER NO
CAMPO

Além das capacitagoes
de curta duragao, o Sindicato man-

tém uma frente de formacgao téc-

nica voltada ao agronegdcio. Por
meio da Redetec, Campos Novos
ja formou duas turmas de Técnico
em Agronegdcio e duas turmas de
Técnico em Zootecnia, reunindo
mais de 100 profissionais qualifi-
cados nos ultimos anos.

Neste ano, o municipio
também conclui a primeira turma
do curso Técnico em Agricultu-
ra, o primeiro no estado. Foram 16
estudantes que passaram a contar
com uma formacgao especifica para
atuar no setor. Campos Novos foi
escolhido como municipio-piloto
para a formagao.

A proposta é que esse
conhecimento seja utilizado tanto
dentro das propriedades quanto
no mercado de trabalho. Muitos
dos alunos sao filhos de produto-
res ou ja possuem alguma ligagdo
com o agronegdcio e buscam a
formagao para aprimorar conheci-
mentos e desenvolver novas ativi-
dades.

Segundo Luiz Sergio,
ha também casos de alunos que
transformaram a capacitagao em
novas oportunidades de trabalho

e empreendedorismo. A procura



pelas formagdes também orienta
a definicdo das préoximas turmas.
Uma enquete realizada pelo Sindi-
cato em suas redes sociais apon-
tou o curso de Técnico em Zootec-
nia como uma das formagdes de
maior interesse. Com isso, a enti-
dade trabalha para disponibilizar
novamente a capacitagao em Cam-

pos Novos.

CAPACITAGAO
TAMBEM
MOVIMENTA O
SETOR

A atuagao do Sindica-
to na qualificagdo profissional se
soma a outras iniciativas voltadas
ao fortalecimento do agronegdcio
local. Entre elas esta a participagao
na Expocampos, especialmente na
organizagao da exposigao agro-
pecudria, que reune produtores,
associagdes de ragas e empresas
ligadas ao setor.

Nos Ultimos anos, a ex-
posigao ganhou espago no calen-
dario estadual. Na edicdo deste
ano, o Sindicato estabeleceu par-
ceria com o Sebrae e contou com a
participagao de jurados de outros
paises, ampliando a presenga de
produtores e animais de diferentes
regioes.

Para a entidade, a realiza-
cao da exposigdo também contri-
bui para colocar Campos Novos no
roteiro de eventos agropecuarios
de Santa Catarina e movimentar o
chamado turismo de negdcios.

Mesmo diante de possi-
veis mudancgas no formato geral da
Expocampos, o Sindicato pretende
manter a exposi¢ao agropecuaria e
buscar novas parcerias para sua re-

alizagao.

EQUIPE - FAESC E SENAR

Pecuaria de Corte, Técnica e Gestao

Curso de Pintura Clube de Maes Senhor Bom Jesus

INFORMACAO PARA ENFRENTAR NOVOS DESAFIOS

A preparagdao do pro-
dutor, no entanto, ndo se limita a
formagao profissional. O Sindicato
também acompanha as mudangas
econbémicas e as pautas que afe-
tam diretamente quem trabalha no
campo.

Por meio da Federagao da
Agricultura, do Senar e da Confe-
deragdo da Agricultura e Pecuaria
do Brasil (CNA), a entidade parti-

cipa de discussoes relacionadas ao
Plano Safra, seguro rural, endivida-
mento dos produtores, infraestru-
tura, questodes tributarias e outras
demandas do setor.

O acompanhamento
dessas pautas ganha importancia
diante das transformagdes econd-
micas e tecnoldgicas que atingem
o agronegdcio. Para o Sindicato,

representar o produtor também

significa levar as demandas do
campo aos espagos onde sao dis-
cutidas politicas publicas para o
setor.

No dia a dia é na capa-
citagao que essa atuagao come-
Ga. Ao oferecer cursos, formagao
técnica e assisténcia, a entidade
busca aproximar o produtor do
conhecimento necessario para

acompanhar as mudangas do setor

A

£

4

—JF,

Atendimento FAESC no Show Tecnoldgico Copercampos

Dia de Campo Fazenda Monte Alegre

Curso Mulheres do Agro: Inteligéncia Emocional

e transformarinformagao em prati-
ca dentro da propriedade.

“O Sindicato esta aber-
to a toda a comunidade e a todos
os produtores. Quando tiverem
duvidas, sugestdes ou dificulda-
des, podem nos procurar. Estamos
abertos ao didlogo para cada vez
mais representar o setor produtivo
aqui em Campos Novos” reforca

Luiz Sergio Gris.



Usina de Biometano H2A Bioenergia/Copercampos

Etanol e Biometano
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Obra de construgao da Usina de Etanol da Copercampos

movimentam nova frente
de inovacao em Campos Novos

Projetos transformam produtos e residuos do agronegdcio em energia, agregam valor
a producao e ampliam as alternativas para uma matriz energética mais sustentavel

Em Campos Novos, a
produgdo agropecuaria comega a
ganhar novos caminhos por meio
de projetos que transformam ma-
térias-primas e residuos do agro-
negoécio em combustiveis e outros
produtos de valor agregado.

O movimento reldne duas
iniciativas de grande porte. De um
lado, a construgao da usina de eta-
nol da Copercampos, que tem pre-
visdo de iniciar as atividades em
2027. De outro, a operagao da plan-
ta de biometano instalada na Gran-
ja dos Pinheiros, que transforma
dejetos da suinocultura em biogas,
biometano e didxido de carbono de

grau alimenticio.

Os projetos representam
novas possibilidades de aproveita-
mento da produgdo agropecuaria
e reforgam a participagcao do mu-
nicipio em um mercado que busca
alternativas aos combustiveis fos-

seis.

ETANOL A PARTIR
DE MILHO
E TRIGO

O projeto da usina de eta-
nol da Copercampos foi langado
em 2024 e esta em fase de constru-
Gao na comunidade de Encruzilha-
da, no interior de Campos Novos.

Com investimento previsto de RS

250 milhdes, a unidade deverd en-
trar em operagao em 2027.

A estrutura terd capaci-
dade para produzir 3,7 milhdes de
litros de etanol hidratado e 32 mi-
Ihoes de litros de etanol anidro por
ano. A matéria-prima sera formada
por milho e trigo, na proporgao de
85% e 15%, respectivamente.

Para atingir essa capa-
cidade, a usina devera processar
aproximadamente 250 toneladas
de cereais por dia, o equivalente a
mais de 87 mil toneladas por ano.
Segundo o projeto, o volume re-
presenta cerca de 30% do milho
recebido atualmente pela coope-

rativa.

O processo também per-
mitird aproveitar outras partes do
cereal. Entre os coprodutos esta o
DDGS, sigla em inglés para grdaos
secos de destilaria com soluveis,
utilizado na fabricagao de ragodes.
A previsdo é de uma produgio de
aproximadamente 25 mil toneladas
por ano, com teor de proteina su-
perior a 30% em base seca.

A unidade também deve-
ra produzir mais de 1,5 mil tonela-
das de dleo por ano e gerar cerca
de 15 mil MWh de energia.

A proposta, portanto, vai
além da fabricagdo do combus-
tivel. Ao utilizar o milho e o trigo

como matéria-prima e aproveitar



seus componentes na producao
de coprodutos, o projeto amplia o
aproveitamento dos cereais e cria
novas possibilidades dentro da

propria cadeia produtiva.

O DEJETO QUE
VIRA ENERGIA

Se na usina de etanol o
cereal é transformado em com-
bustivel, na planta de biometano
a matéria-prima sdo os dejetos da
suinocultura.

Instalada na Granja dos
Pinheiros, em Campos Novos, a
unidade foi apresentada como a
primeira planta de biometano da
Ameérica Latina produzida a partir
de dejetos suinos com certificagao
para atuagao no mercado regulado.

O empreendimento re-
cebeu investimento aproximado
de R$ 65 milhdes e transforma um
residuo da atividade suinicola em
produtos de valor. A capacidade
projetada € de aproximadamente
23 mil metros cubicos de biogas
por dia, 16 mil metros cubicos de
biometano e 12 toneladas de CO2
liquido.

O processo comega com
os dejetos provenientes da cria-
¢do de matrizes suinas. O material
passa por biodigestdo anaerdbia,
processo que gera um biogas rico
em metano. Em seguida, o gas é
submetido a um sistema de purifi-
cagao por membranas, que separa
o metano do didxido de carbono.

O resultado é um biome-
tano com pureza superior a 96%,
dentro das exigéncias da Agéncia
Nacional do Petrdleo, Gas Natural
e Biocombustiveis (ANP) para co-
mercializagdo como combustivel
renovavel.

Além do biometano, o
processo permite a obtencao de
CO2 de grau alimenticio, que pode
ser utilizado pelaindustria de bebi-
das e em outros processos indus-

triais.

NOVA FONTE DE
RECEITA PARA
O AGRO

A planta é resultado de
uma parceria entre a Copercampos
e a H2A Bioenergia. Para o diretor-
-presidente da Copercampos, Luiz
Carlos Chiocca, o empreendimen-

to integra uma estratégia de inves-

timentos em fontes renovaveis.

“A Copercampos busca
inovar constantemente, acompa-
nhando as transformagdes do se-
tor e investindo em solugdes que
agreguem valor ao negdcio dos
nossos associados” afirma.

Segundo Chiocca, a coo-
perativa ja possui participagdo em
pequenas centrais hidrelétricas e
conta com geragao de energia fo-
tovoltaica. A esses investimentos
se somam agora a produgao de
biometano e a futura usina de eta-

nol.

ETANOL

Biocombustivel

produ-

LT et

Para o diretor-presidente
da H2A Bioenergia, Adilson Teixeira
Lima, um dos diferenciais do proje-
to esta justamente no aproveita-
mento de um residuo da produgéo.
“O que temos aqui € uma unidade
de processamento de residuos que
transforma um passivo ambiental
em receita”, destaca.

A estruturacomegoucom
uma produgao inicial de cerca de 5
mil metros cubicos por dia e possui
capacidade de expansao para che-
gar aos 16 mil metros cubicos dia-

rios de biometano. A distribuigcao

BIOGAS

Gas produzido

podera ocorrer por meio de carre-
tas ou pela injegdo do combustivel
na rede de gds, em parceria com a
SCGés.

Para o presidente da
companhia, Otmar Josef Mdiller, a
produgédo também pode contribuir
para ampliar a oferta de gas no in-
terior catarinense.

“Essa iniciativa aproveita
residuos que seriam prejudiciais
ao meio ambiente e os transforma
em energia” afirma.

Os dois projetos partem
de realidades diferentes, mas se-
guem uma mesma ldgica: utilizar
recursos disponiveis na propria ca-
deia agropecuaria para gerar novos
produtos.

No caso do etanol, mi-
lTho e trigo deixam de ser apenas
produtos agricolas e passam a in-
tegrar uma cadeia industrial que
também gera coprodutos, éleo e
energia. No biometano, os dejetos
da produgado de suinos passam por
um processo de transformagao e
retornam a cadeia econdmica na
forma de combustivel e insumos
industriais.

Essa l16gica amplia o con-
ceito de aproveitamento dentro do
agronegocio e aproxima produgao,
tecnologia e energia.

A certificagdo da plan-
ta de biometano pela ANP tam-
bém permite a comercializagdo do
combustivel no mercado regulado,
além de possibilitar a geragao de
CBios, os Créditos de Descarboni-
zagdo previstos na Politica Nacio-
nal de Biocombustiveis.

Para a Copercampos, os
investimentos representam mais
uma etapa na busca por alternati-
vas de geragao de energia e apro-
veitamento de recursos.

“Nossa cooperativa pro-
move um agro cada vez mais inova-
dor e sustentavel. Ja utilizdvamos o
biogas no aquecimento de creches
de suinos e na producao de energia
com geradores. Agora temos esta
usina de biometano em parceria

com a H2A”, finaliza Chiocca.

BIOMETANO

pela de- Combustivel

zido a partir da fermentacao de
matérias-primas vegetais. O com-

bustivel pode ser utilizado em ve-

iculos e integra a matriz brasileira

de combustiveis renovaveis.

composigcdo de matéria organica
na auséncia de oxigénio. No proje-
to da Granja dos Pinheiros, é obti-
do a partir da biodigestao de deje-

tos da suinocultura.

partir da purificagcdo do biogas,
com concentragdao elevada de
metano. Por suas caracteristicas,
pode ser utilizado como fonte de

energia e combustivel renovavel.




Ouem faz o Brasil girar
tem com quem contar

O Sicredi nasceu do agro e, ha mais de 120 anos,
escreve sua historia junto com quem produz. Essa
origem nao é apenas um registro do passado: e o que
define a forma de atuar da cooperativa até hoje. O
proposito de "construir juntos uma sociedade mais
prospera" se traduz no agronegocio em quatro pilares:

Origem no campo.

As primeiras cooperativas foram fundadas a partir
de 1902 para financiar areas para producao
agropecuarias, animais, sementes e implementos,
por isso a relacao com o agro foi o ponto de partida
da instituicao.

Proximidade e atendimento consultivo.
Equipes que conhecem a realidade de cada
propriedade e trabalham lado a lado com o produtor.

Crédito em todas as etapas da producao.
Solucoes que acompanham o ciclo produtivo: do
custeio a comercializacao, investimento e
industrializacao.

Ciclo virtuoso local.

Os recursos captados na regiao sao reinvestidos ali
mesmo, fortalecendo as propriedades rurais e a
economia local.

Participe da
nossa comunidade

no WhatsApp: COneth

Sicredi




Numeros que mostram o tamanho dessa parceria

A Sicredi Altos da Serra RS/SC possui mais de 160 mil associados, com area de atuacao na
regiao norte do Rio Grande do Sul e oeste de Santa Catarina. O ultimo Plano Safra traduziu o
proposito da cooperativa em resultado concreto para o campo:

RS 1,7 bilhéo em crédito
liberado para o agronegocio

82,4 mil hectares financiados
nas regioes de atuacdo

+ de 50 culturas financiadas

Agro no Celeiro Catarinense

Campos Novos e uma das principais referéncias do
agronegocio em Santa Catarina, e a Sicredi Altos
da Serra RS/SC esta presente no municipio desde
2008, acompanhando o crescimento da regiao e
de quem vive do campo.

E nesse cendrio que acontece o Show Tecnoldgico
Copercampos, a maior feira agropecuaria
catarinense e um dos maiores eventos do agro
brasileiro. Neste ano, como nas ultimas edicoes, o
Sicredi marcou presenca entre os parceiros do
evento, em um dos principais momentos de
negocios e inovacao do calendario catarinense.

O Sicredi te ajuda a encontrar
o caminho para fortalecer seu
agronegacio.

Escaneie 0 QR Code e conheca
as solucoes pensadas para
voceé e seu agronegocio:

nm
Al
i

Abra

N - -
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Reforma tributaria
chega ao campo e exige atencao do produtor

Nova legislacao muda a forma de cobranga dos impostos sobre o consumo e abre
possibilidades para o produtor rural, mas exige organizagao e planejamento.

A reforma tributaria ja co-
megou a chegar ao campo. Desde
2026, as mudangas previstas para
o sistema de impostos sobre o
consumo passaram a fazer parte da
rotina de empresas e produtores,
iniciando um periodo de transicao
que seqguira até 2033.

Para quem vive da produ-
cao rural, a mudanga pode repre-
sentar uma oportunidade de re-
duzir custos e tornar mais simples
a relagao com os impostos. Mas,
para aproveitar os beneficios, sera
preciso entender as novas regras e
avaliar qual modelo faz mais senti-
do para cada propriedade.

O sistema atual faz com
que o produtor encontre impostos
embutidos em diferentes etapas da
atividade, desde a compra de ferti-
lizantes, sementes e defensivos até
o combustivel, pegas de maquinase
servigos utilizados na propriedade.
A dificuldade de aproveitar crédi-
tos tributadrios também pesa princi-
palmente sobre quem trabalha com
grandes volumes ou comercializa a
produgao para outras empresas.

A reforma pretende mu-

dar essa ldgica. Ao longo da tran-

sigao, cinco tributos — PIS, Cofins,
IPI, ICMS e ISS — serdo substitui-
dos pela Contribuigao sobre Bens
e Servigos (CBS), de competéncia
federal, e pelo Imposto sobre Bens
e Servigos (IBS), de estados e muni-
cipios.

No campo, a legislagao
prevé tratamentos diferenciados
para o setor. Entre eles esta a pos-
sibilidade de o produtor rural, pes-
soa fisica ou juridica, com receita
anual de até RS 3,6 milhdes, ndo ser
contribuinte do IBS e da CBS. Nes-
se caso, porém, & preciso avaliar
os impactos dessa escolha, ja que
a propriedade também deixa de
aproveitar determinados créditos
tributérios.

Para o produtor que optar
pelo regime de contribuinte, a 16gi-
ca dos créditos passa a ter um peso
ainda maior. A proposta é permitir
o aproveitamento dos impostos
pagos nas compras relacionadas
a atividade, reduzindo o efeito da
tributagdao acumulada ao longo da
cadeia.

O setor agropecuario
também foi contemplado com re-

ducdo de aliquotas para diversos

produtos. Fertilizantes, sementes,
defensivos, ragdes, medicamentos
veterinarios e outros insumos pre-
vistos nalegislagao terao tratamen-
to diferenciado. Produtos agro-
pecuarios in natura também estao
entre os itens beneficiados.

Outro ponto esta relacio-
nado aos alimentos. A nova Cesta
Basica Nacional tera aliquota zero
para produtos considerados es-
senciais, como arroz, feijao, leite,
carnes e farinhas. Frutas, verduras,
legumes e ovos também estdo en-

tre os produtos contemplados.

A MUDANGA
QUE EXIGE
PLANEJAMENTO

Para o contador Douglas
Rayzer, socio-proprietario da RB
Contab Agro, o produtor precisa
olhar para a propria atividade an-
tes de decidir qual caminho seguir.
Um produtor que compra grandes
volumes de insumos e comercializa
sua producao para empresas, por
exemplo, pode ter uma realidade

diferente daquele que possui uma

Douglas Rayzer

operagao menor.

A forma como a produ-
cao é comercializada, os custos da
propriedade e o relacionamento
com cooperativas, cerealistas, fri-
gorificos e agroindustrias também
entram nessa conta.

A orientagdo é ndo tomar
decisdes apenas olhando para a
aliquota. E preciso colocar os nu-

meros da propriedade no papel e



comparar os diferentes cenarios.

Outro ponto de atengao é a tran-
sigao. Durante alguns anos, o sistema atual
e o novo modelo vao funcionar simultanea-
mente. Em 2026, a mudanga ainda esta em
fase de teste, enquanto as etapas seguin-
tes serdo implementadas gradualmente até
2033.

Para o produtor, esse periodo
pode ser utilizado para organizagao. Notas
fiscais, cadastro, controle de custos, livro
caixa e documentagdo da atividade dei-
xam de ser apenas itens burocraticos. Com
a nova légica de créditos, manter as infor-
magoes corretas pode representar dinheiro

dentro da propriedade.

O MOMENTO PARA
SE PREPARAR E
AGORA

Antes de tomar qualquer decisao,
o primeiro passo é conhecer os proprios
numeros. Quanto a propriedade fatura?
Quanto gasta com fertilizantes, sementes,
defensivos, combustivel, manutengdo, ma-
quinas e frete? Para quem vende? Como a
producdo é comercializada?

A reforma tributaria ndo é apenas
uma mudanga na legislagdo. Ela chega a
propriedade rural e pode influenciar custos,
comercializagao e planejamento financeiro.

E nesse processo que entra o tra-
balho da RB Contab Agro, que tem a frente
o contador Douglas Rayzer. A empresa atua
na tradugao das novas regras para a realida-
de de cada produtor, realizando simulagdes
para comparar os diferentes caminhos e
auxiliando na organizagdao de documentos,
notas fiscais, cadastro, livro caixa e controle
de custos.

No campo, quem prepara a ter-
ra antes do plantio aumenta as chances de
uma boa colheita. Com os impostos, a 16-
gica nao é muito diferente: quanto antes o
produtor entender as novas regras e colocar
as contas em ordem, mais preparado estara
para tomar as decisoes que virdo nos proxi-

mos anos.

Conheca

A Contab, iniciou os trabalhos no mu-
nicipio de Espumoso, no Rio Grande do Sul, ha
mais de 10 anos, decorrente da demanda no auxi-
lio da GESTAO nas propriedades rurais. O tempo
passou, e com o objetivo de crescimento e de-
senvolvimento de novos caminhos, fundou-se a
RB Contab Agro, uma marca que administra mais
de 200 fazendas mensalmente.

O empreendimento atua no Planeja-
mento dos tributos, organizando a gestao, ob-
servando o controle interno, e usando dados e
acoes paraimplementar através de uma metodo-
logia exclusiva, a sua coordenagao propria, reali-
zada através do Sistema 4R.

A empresa entende e mostra aos seus
clientes que a Contabilidade Gerencial, ndo pre-
cisa ser burocratica e complicada, desta forma
atua no contato com todos, oferecendo servigos
em boa parte do territorio nacional.

Entre os servigos principais estao: Setor
Fundiario e Tributario e Contabilidade Gerencial
e Fiscal.

Na parte Gerencial, auxilia e da suporte
na gestao da fazenda com levantamento de indi-
cadores para tomada de decisao, fazendo todo
controle e apresentando diagndstico. Na Con-
tabilidade Fiscal, trabalha com Departamento
Pessoal, Imposto de Renda e todos os outros im-
postos incidentes, além de Apuragoes, Envio de
Declaragdes e Obrigagdes Acessorias.

Fechamento de Balanco e Demonstra-

tivos de Resultado também entram nas agoes,

bem como Emissao de Nota Fiscal e Livro Caixa
Digital.

Dentro do Setor fical também contem-
pla: ITR, CCIR, ADA, CAFIR E CNIR.

Além destes a RB Contab Agro tam-
bém atua no Setor de Governanga com Analises
de Diagnésticos como Viabilidade de Sucessao
Patrimonial, Auxilio e Suporte na Insergcdo da
Governanga, Atos Juridicos Correlatos e Esuto
de Linhas Sucessorias da familia com o objetivo
de Mapeamento de cada um, outros pontos, sao:
Acordos de Sécios e Suporte Juridico em todas
as fases.

O Setor Tributario também ¢ destaque
oferecendo Planejamento Tributario de Impostos
Federais, Estaduais e Funrural, bem como Elabo-
ragao de Analise sobre Tributagdo Mista (TBI e IT-
CMD).

Todo esse portifdlio auxilia nas Possi-
bilidades e Ferramentas da Gestdo na Fazenda,
dentro desse setor, também trabalha com Servi-
cos de:

Controle de Custos, Fluxo de Caixa, Pla-
nejamento na Safra, Relatérios Gerenciais que
possibilitem a Visdo completa do negdcio rural,
Controle Patrimonial e do risco na atividade e Re-
dugao da Carga Tributaria.

Conheca a RB CONTAB AGRO, visite-
-nos: Rua Frei Rogério, 869, Bairro Nossa Senho-
ra de Lourdes, Campos Novos/SC, atendimento:
(49) 99907.8738 (WhatsApp).

Siga-nos no Instagram: @rbcontabilidadecn.




Do metal ao campo, uma tecnologia
qgue nasceu em Campos Novos

Em Campos Novos, a experiéncia industrial da Estrutural Zortéa deu origem a
plantadeiras planejadas para os desafios do produtor. Mais de duas décadas depois,
a marca atravessa uma nova fase sob a liderancga de Flavia Zortéa Cardeal.

Quando uma pedra, uma
raiz ou um desnivel muda as condi-
coes de plantio, a maquina precisa
responder sem transformar cada
obstaculo em uma interrupgao. Foi
para trabalhar em situagdes como
essas que a Genius Plantadeiras
comecgou a tomar forma em Cam-
pos Novos. A histéria da marca
conecta a industria metaldrgica do
municipio a rotina de produtores
em diferentes regides do Brasil.

A origem esta na Estru-
tural Zortéa, fundada em 1995 pelo
empresario e engenheiro civil Edu-
ardo Zortéa. A experiéncia acumu-
lada na fabricagao de estruturas
metadlicas abriu caminho para um
novo projeto: desenvolver equipa-
mentos agricolas a partir das con-
dicoes encontradas no campo.

Em 2004, chegou ao mer-
cado a primeira linha de plantadei-
ras Genius. Desde entdo, aempresa
passou a trabalhar com diferentes
configuragdées para lidar com so-
los, relevos e sistemas de cultivo
variados. O que nasceu como uma
nova frente de atuagao indus-
trial tornou-se uma marca ligada
a identidade agricola de Campos

Novos.

ENGENHARIA
APLICADA AO PLANTIO

O portfdlio atende a diferentes portes e eta-
pas de trabalho. A Avanti reune as plantadeiras leves
da marca, voltadas a operagdes de agricultura fami-
liar, que pedem maquinas de menor porte. Para ou-
tras demandas, a Genius conta com a familia GSP, as
plantadeiras GATA autotransportaveis e a semeadora
SIG. Nas plantadeiras, ha configuragdes com distri-
buigdo mecanica, pneumatica e elétrica de sementes,

de acordo com o modelo e a necessidade de cada area

e cada produtor. A escolha considera cultura, relevo,

solo e porte do trator, além da rotina de trabalho do
produtor.

O sistema de desarme e retorno do sulcador
é um exemplo dessa proposta. Ao encontrar obsta-
culos como pedras ou raizes, o conjunto pode se de-
sarmar e retornar a posigao de trabalho, permitindo a
continuidade da operagao, sem necessidade de inter-
rupgao do trabalho para troca de componentes. Ou-
tro recurso, a linha de plantio pantografica, foi desen-
volvido para acompanhar as ondulagdes do terreno.
Ambos respondem a situagdes vividas nas lavouras.

Isso sem falar na alta capacidade de corte da maqui-



na, permitindo o plantio direto em
praticamente todos os tipos de pa-
Thada.

Na GSP, o reservatorio de
sementes de maior capacidade foi
concebido para reduzir as paradas
de reabastecimento. Todas essas
solugcdes fazem parte da mesma
pergunta: como aproveitar melhor
o tempo disponivel para plantar?

A atuagao da Genius tam-
bém comecga antes da semeadu-
ra. O descompactador Status foi
desenvolvido para trabalhar areas
com solo compactado. Suas hastes
contam com um sistema de desar-
me, e a profundidade de trabalho
pode ser regulada conforme as
condigoes da area. Assim, o por-
tfélio contempla tanto a prepara-
gao do solo quanto a implantagao
das culturas.

O desempenho de uma
plantadeira também depende de
sua configuragao, da entrega téc-
nica e do acompanhamento du-
rante o uso. Por isso, a relagao com
produtores e revendas, integra
a experiéncia que a Genius bus-
ca construir em cada regiao onde

atua.

UMA NOVA ETAPA NA LIDERANGA

Mais de duas décadas apds o lan-
camento da marca, a segunda geragao da
familia assume a condugao do negdcio. Fla-
via Zortéa Cardeal, primeira mulher a frente
da empresa, passou por diferentes areas
antes de assumir a diregdo. Essa trajetdria
aproximou a nova lideranca das atividades
que vao da fabricagao ao relacionamento
com o mercado.

“Essa vivéncia pratica, aliada a
uma abordagem mais atual de gestao, con-
tribuiu para minha preparagao e embasa
minha lideranga neste novo momento da
empresa”, afirma Flavia.

O desafio agora € transformar
esse conhecimento em evolugao continua:
desenvolver os produtos, aprimorar pro-
cessos e aproximar as decisdes daquilo que
produtores, equipes e parceiros observam
no campo. A trajetdria construida por Edu-
ardo da a empresa uma referéncia; cabe a
nova gestado conduzir os proximos passos.

A renovagao também alcanga ou-
tras pessoas na organizagao. A Escola de
Lideres prepara colaboradoras para futuras
posicoes de responsabilidade. Ao investir
na formacao interna, a Genius associa a su-
cessao familiar ao desenvolvimento de no-

vas liderangas.

Flavia Zortea Cardeal

O LEGADO

Eduardo Zortéa aproximou a engenharia industrial da realidade
agricola de Campos Novos e ajudou a transformar essa combinagao
em uma linha de maquinas. Sua contribuicao esta no projeto

que deu origem a Genius e nas pessoas que participaram

da construgao da marca ao longo de mais de duas décadas.

O trabalho realizado no municipio atravessou fronteiras
regionais. Maquinas produzidas em Campos Novos
passaram a atender agricultores de diferentes partes
do pais, levando com elas a experiéncia de uma
industria formada em meio a vocagao

agricola catarinense.

Para a nova lideranga, o legado de Eduardo é
também uma responsabilidade:

Seguir desenvolvendo maquinas que fagam sentido
na lavoura e fortalecer a relagao com quem as utiliza.

O préximo capitulo da Genius
continua a ser escrito em Campos Novos,
na ligagao didria entre a fabrica e o campo.

O metal e 0 campo.

Eduardo Zortéa construiu uma marcante
trajetoria e resultado disso é a Genius.




Genius atualiza portfdlio e amplia
presenca no mercado nacional

Marca de Campos Novos reuniu novas versoes de plantadeiras, projetos de
implementos e agoes comerciais em uma etapa iniciada no fim de 2024.

A Genius surgiu em Cam-
pos Novos a partir da experiéncia
industrial da Estrutural Zortéa. Ide-
alizada pelo empresario Eduardo
Zortéa, a primeira linha de plan-
tadeiras chegou ao mercado em
2004. Vinte anos depois, a marca
iniciou uma etapa de atualizagao
do portfdlio e de fortalecimento da
atuagao comercial em diferentes
regides do Brasil.

O movimento comecgou
no fim de 2024 e ganhou forma em
2025, com o planejamento comer-
cial, e a aproximagao com produ-

tores e revendas, a atualizacdo da

identidade visual e a integragao
da area comercial com marketing,
engenharia e desenvolvimento de
produtos tambémn foi realizada
prezando a qualidade.

O gerente comercial Da-
niel Carribeiro e o coordenador
comercial Tadeu Rodrigues parti-
ciparam dessa organizagao. Em vi-
sitas a diferentes regides, a equipe
ouviu revendas e produtores para
identificar demandas de operagao
e oportunidades de atendimento.
As informagdes passaram a orien-
tar prioridades para o portfélio e a

rede comercial.

Genius AVANTI

=

A

NOVAS VERSOES E PROJETOS

A GSP, uma das linhas mais tradicionais da Genius, chegou a
quarta geragao com mudangas no chassi, atualizagao de recursos e nova
identidade visual. A Avanti relne as plantadeiras leves da marca, desen-
volvidas para operagdes que pedem maquinas de menor porte.

“A gente queria trazer uma maquina leve, mas que ainda tivesse
aidentidade da Genius, que fosse robusta”, diz Daniel.

Os modelos autotransportaveis também receberam atualiza-
¢coes, e a semeadora SIG passou por melhorias.

No 30° Show Tecnoldégico Copercampos, realizado em feverei-
ro de 2026, a empresa mostrou parte desse trabalho e apresentou proje-
tos como o descompactador Status X e o Guincho Bag.

A feira aproximou a equipe de produtores e revendedores.
Além de apresentar equipamentos, esse contato trouxe impressoes so-

bre o uso das maquinas, que podem orientar melhorias e novos projetos.




p—

ARTICULADA

A atualizagdo do portfdlio veio
acompanhada do trabalho com a rede de
revendas. Novos parceiros passaram a re-
presentar a Genius em diferentes regides,
enquanto feiras e encontros com produto-
res ganharam espago na apresentagao dos
modelos e na escuta das demandas locais.

O objetivo é fazer com que as in-
formagodes trazidas por revendas e produ-

tores cheguem as equipes que projetam

PRESENICA EM DIFERENTES REGIOES

}"

e aperfeicoam os equipamentos. Para os
préximos anos, o planejamento prevé no-
vas solucdes, ampliagao gradual do portfé-
lio e fortalecimento da rede de atendimen-
to.

Assim, a empresa busca levar ma-
quinas produzidas em Campos Novos a
mais produtores, mantendo o desenvolvi-
mento conectado as condigdes de plantio

encontradas em cada regiao.
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O Atendimento Técnico e Qualificado da Genius

apresenta aos produtores oportunidades

de conhecimento e acesso a tecnologia




Confianca no campo

O produtor rural Sidnei
Mohr, de Ituporanga em Santa Ca-
tarina, € uma das testemunhas do
sucesso da Genius no campo e fala
abertamente sobre o produto.

“A minha historia com a
Genius comegou em 2013, quando
eu comprei uma plantadeira GSP
de 9 linhas e plantamos alguns
anos com ela. A maquina vai mui-
to bem na palhada e me ofereceu
qualidade no plantio. Com a passa-
gem dos anos comprei mais duas
pipoqueiras, uma de 10 linhas e
uma de 9. Além de trabalhar bem
na palhada e no terreno, uma coisa
que percebi, foi o atendimento de
Pos Venda da Genius. Todas as ve-
zes que precisei tirar duvidas, eles
me auxiliaram e me passaram infor-
magoes”.

Sidnei também mencio-
nou que comprou mais uma Plan-
tadeira Genius em 2026, desta vez
de 12 linhas autotransportavel, um
equipamento de grande porte, que
auxiliou de forma fundamental para
que seus resultados se transfor-
massem em qualidade e lucrativi-
dade.

“Essa autotransportavel
era um sonho meu, eu ja tinha vis-
to, e sempre pensei em adquirir. O
meu sucesso € o sucesso da marca

e das maquinas que sado de quali-

dade. Isso aliado ao atendimento,
onde se precisar de peca de um dia
pro outro, td na mao, ajuda muito
também para que nosso plantio
seja feito com agilidade e confian-
ca”

Ao todo o produtor soma
seis equipamentos na sua pro-
priedade e destaca a facilidade no
acesso a pegas, atendimento téc-
nico e pds-venda e qualidade nos
servigos prestados pela marca.

As Plantadeiras Genius
autotransportaveis sdo equipa-
mentos projetados com sistema
hidraulico para se fechar ou arti-
cular, reduzindo sua largura para
trafegar em estradas rurais, pontes
estreitas e rodovias dentro dos li-
mites legais de transito sem preci-
sar ser desmontada.

No que se refere as prin-
cipais vantagens estdo:

eLogistica  otimizada:
Facilita o deslocamento rapido do
maquinario entre diferentes ta-
Ihdes ou propriedades;

®Ganho de tempo: Re-
duz a janela de tempo perdida com
montagem e desmontagem de pe-
gas a cada mudanca de area;

®Seguranga no trafego:
Adapta-se a largura permitida para
estradas, diminuindo riscos de aci-

dentes e trafego na contramao;

Sidnei Mohr e familia receberam na tltima compra uma
Placa de Homenagem da Genius pela Parceria

geniusplantadeiras.com.br

(49) 98817.6039

@geniusplantadeiras
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Sicoob Crédito Rural:
Ferramenta de planejamento e protecao no campo

Com linhas para custeio, investimento e op¢does de seguros, o Sicoob
atende o produtor rural de acordo com a realidade de cada propriedade.

Para quem vive da atividade
rural, o planejamento financeiro nao
termina com o inicio ou o fim da safra.
A propriedade possui demandas du-
rante todo o ano, seja para aquisigao
de insumos, manutencao dos animais,
compra de maquinas, melhorias na
estrutura, implantacdo de tecnolo-
gias ou protecao contra imprevistos.

E nesse cenario que o cré-
dito rural deixa de ser apenas um
recurso para financiar uma determi-
nada atividade e passa a fazer parte
do planejamento da propriedade. No
Sicoob, a proposta é aproximar esse
processo da realidade de cada produ-
tor, oferecendo orientagao para iden-
tificar a linha mais adequada a cada
necessidade.

Segundo o Técnico em
Agropecuaria do Sicoob, José Edu-
ardo Galafassi de Oliveira, o inicio de
um novo Plano Safra é também um
momento de orientar os cooperados
sobre as possibilidades disponiveis.
“Nosso trabalho é entender o proje-
to do produtor, sua capacidade de
pagamento e ajuda-lo a tomar uma
decisdo que seja sustentavel para a

propriedade” explica.

DO CUSTEIO AO INVESTIMENTO

Entre as possibilidades estdo as linhas
de custeio agricola, utilizadas para despesas re-
lacionadas a produgdo, como sementes, fertili-
zantes e demais insumos. No custeio pecuario,
os recursos podem ser direcionados a aquisigao
e manutengao dos animais, incluindo despesas
com ragao, medicamentos e suplementagao.

Ja as linhas de investimento abrangem
diferentes necessidades da propriedade, como

maquinas, equipamentos, infraestrutura, tecno-

vgycooa

logia, energia solar e sistemas de irrigagao. Tam-
bém podem contemplar animais destinados a
reprodugao ou cria, conforme as regras de cada
modalidade.

Para o Coordenador de Negdcios do
Sicoob, Matheus de Sa Pauli, um dos pontos im-
portantes nesse processo é justamente identificar
a necessidade real do produtor antes de definir
a operagao. “As vezes ele chega com uma ideia e

quer trabalhar em uma determinada linha, mas

WVsicoog

Matheus de Sa Pauli e José Eduardo Galafassi de Oliveira



talvez exista outra que possibilite
uma taxa de juros menor, um pra-
z0 maior ou alguma condigao mais
adequada para aquela situagao”,
explica.

A instituigdo também
destaca que o relacionamento com
o produtor ndo precisa ficar restri-
to ao atendimento dentro da agén-
cia. O cooperado pode procurar a
unidade, utilizar os canais de aten-
dimento ou contar com os gesto-
res de Agro, que podem realizar vi-
sitas a propriedade e acompanhar
as demandas do negodcio.

Se o crédito ajuda a via-
bilizar a produgao, o seguro rural
entra como uma forma de proteger
o patrimbnio e os investimentos
realizados pelo produtor.

A atividade agricola esta
sujeita a eventos que nao podem
ser controlados, especialmente
os relacionados ao clima. Por isso,
as operagdes de custeio agrico-
la contam com a possibilidade de
contratagao do seguro rural, con-
forme as condigdes e coberturas

estabelecidas pela seguradora.

O Sicoob trabalha com
diferentes modalidades de pro-
tegao, que podem envolver graos,
animais, maquinas e equipamen-
tos e benfeitorias da propriedade.
Cada modalidade possui suas pré-
prias regras, limites de cobertura e
franquias.

No caso das lavouras, por
exemplo, a cobertura esta rela-
cionada ao custo de produgdo e a
cultura contratada. Ja seguros para
maquinas, equipamentos e benfei-
torias podem ser contratados ao
longo do ano, conforme a necessi-
dade do produtor.

Em caso de ocorréncia de
um evento coberto, o cooperado
pode contar com o gestor de Agro
para receber orientagdao sobre o
acionamento do seguro, documen-
tagao e acompanhamento das vis-
torias realizadas pelas companhias
responsaveis.

“Nosso intuito € facilitar
para que a questdao do pagamento
ocorra de uma forma mais tranquila
e segura possivel para o coopera-

do” destaca Matheus.

ATENDIMENTO PROXIMO

A PROPRIEDADE

O Sicoob aponta a proxi-
midade com o produtor como par-
te do atendimento ao agronegdcio.
A ideia é conhecer a realidade da
propriedade e, a partir disso, ava-
liar qual alternativa pode fazer sen-
tido para aquele momento.

Para José Eduardo, esse
relacionamento também permite
acompanhar o produtor ao longo
do tempo.

“O Sicoob esta inserido
na comunidade, conhece a econo-
mia local e mantém um relaciona-

mento muito proximo com o pro-

INVESTIMENTO

Linhas de crédito do BN-
DES: Para incrementar a produgao
e melhorar a qualidade de vida dos
produtores rurais € 0 manejo sus-
tentavel de terras produtivas. Esse
crédito incentiva o agronegdécio
nas mais diversas regioes.

®Agricultura de Baixo
Carbono (ABC): Financiamento
para empreendimentos que visam

a redugao da emissdo de gases de

dutor. Mais do que simplesmente
oferecer uma linha de crédito, pro-
curamos entender o projeto, a ati-
vidade e o momento daquele pro-
dutor para encontrar uma solugao
adequada” afirma.

O atendimento pode co-
megar ainda para quem néo € co-
operado, diretamente na agéncia
ou pelos canais de contato da ins-
tituigado. A partir do relacionamen-
to com a cooperativa, o produtor
passa a ter acesso a orientagdo dos
profissionais responsaveis pelo

atendimento ao Agro.

efeito estufa e de outros impactos
ambientais oriundos da atividade
agropecuaria, tais como: implan-
tacdo de sistemas organicos, im-
plantacdo de ILP, estimulo ao uso
de FBN, entre outros.

®lnovagro: Financiamen-
to para incorporagao de inovagoes
tecnoldgicas nas propriedades ru-
rais, visando ao aumento da pro-

dutividade e melhoria de gestdo:

v SICOOB

NOVOS CAMPOS

energia alternativa, agricultura de
precisdao, aquisicao de material
genético, programas de inovagao
tecnoldgica, automagao para seg-
mentos de avicultura, suinocultura
e muito mais.
®Moderagro: Financia-
mento para projetos de moderni-
zagao e expansao da produtividade
nos setores agropecuarios, e para

acdes voltadas a recuperagdo do

solo e a defesa animal: implantagao
de frigorificos, aquisicdo de ma-
trizes e reprodutores ovinos e bo-
vinos, construgao e modernizagao
de benfeitorias e muito mais.
®Moderfrota: Financia-
mento para aquisicao de tratores,
colheitadeiras, plataformas de cor-
te, pulverizadores, plantadeiras,
semeadoras e equipamentos para

beneficiamento.
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Desenvolvimento no Campo

Bola de Ouro: Quando o campo também cultiva valores

Projeto da SER Coocam utiliza o esporte para aproximar familias, estimular a convivéncia e fortalecer vinculos dentro da comunidade cooperativa.

Na Cooperativa Agrope-
cuaria Camponovense (Coocam),
cultivar faz parte da rotina. Esta no
trabalho realizado no campo, nas
relagdes construidas ao longo dos
anos e também nas iniciativas que
aproximam as pessoas. E nesse am-
biente que o Projeto Bola de Ouro
reune filhos de colaboradores,
criangas carentes da comunidade e
suas familias em momentos de es-
porte e convivéncia.

A iniciativa comegou em
2025, com apenas quatro crian-
cas. Atualmente, reline cerca de 40
criangas e adolescentes, entre 8 e
15 anos. Os treinamentos sao gra-
tuitos e acontecem aos sabados
pela manha, no campo da Socieda-
de Esportiva e Recreativa da Coo-
perativa. O projeto nasceu com o

objetivo de ampliar a participagao

dos colaboradores e suas familias
na associagao, encontrando no es-
porte uma forma de reunir a comu-
nidade.

Paulo Graeff Junior, que
presidiaa SER Coocam no inicio do
projeto e foi um dos incentivado-
res, falou sobre o momento. “Que-
riamos criar algo que aproximasse
as familias e incentivasse a partici-
pagao dos colaboradores na sede.
O esporte apareceu como esse
caminho natural, porque une, en-
sina e cria boas lembrangas. Hoje
vemos um projeto consolidado,
com criangas felizes e familias par-
ticipando, eisso mostra que valeu a
pena acreditar nessa ideia” afirma.

A frente dos treinamen-
tos esta Luis Fernando da Silva, co-
laborador da Coocam que participa

voluntariamente da iniciativa. Além

dos fundamentos do futebol, ele
trabalha valores. “A gente ensina
futebol, claro, mas também traba-
lha valores. O objetivo é ver essas
criangas crescendo com disciplina,
respeito e aprendendo a conviver.
E gratificante acompanhar a evolu-
Ggao deles e perceber que isso for-
talece também a relagdo entre as
familias® destaca Fernando.

Para o atual presidente
da SER Coocam, Douglas Nunes,
o crescimento do projeto mostra
a importancia de criar espagos de
participagdo para as familias. “E
uma alegria ver esse crescimento.
O Bola de Ouro nasceu para apro-
ximar familias, incentivar habitos
saudaveis e criar experiéncias po-
sitivas para as criangas” afirma.

A iniciativa também inte-

gra as agoes da Coocam voltadas

a convivéncia com seus colabora-
dores. Em uma cooperativa ligada
ao campo e ao trabalho de cente-
nas de familias, projetos como o
Bola de Ouro ampliam os espacos
de convivéncia para além da rotina
profissional.

Para o presidente da
Coocam, Jodo Carlos Di Domeni-
co, apoiar iniciativas desenvolvi-
das pela Associagao dos Funciona-
rios contribui para a integragao e o
bem-estar das familias. “A Coocam
acredita e apoia iniciativas sociais
e eventos promovidos pela Asso-
ciacdo dos Funcionarios, porque
entendemos a importancia de criar
ambientes que fortalegam vincu-
los, incentivem valores e contribu-
am para o bem-estar das familias
que fazem parte da nossa histéria”,

afirma.

Reconhecimento Nacional pela gestao do transporte agropecuario

A rotina do transporte come-
Ga muito antes de um caminhao pegar a
estrada. Envolve planejamento, acom-
panhamento, controle e seguranca

Na Coocam, esse traba-
lho foi reconhecido nacionalmen-
te com o primeiro lugar na categoria
2 do agronegocio do Programa-de
Gestdo Integrada de Fornecedo-
res (GIF) Agropecuario BRF 2025.

A premiagcao foi recebida
em cerimoénia realizada em Rio Verde
(GO), reunindo fornecedores parti-
cipantes do programa. O reconheci-
mento representou um marco para a
equipe responsavel pela operagdo.

O setor atua na logistica li-
gada as operagdes agropecuarias e
conta com processos de acompa-
nhamento e monitoramento da frota.

A gestao combina ferramentas tec-

noldgicas e atuagdo da equipe para

acompanhar veiculos e motoristas,

com foco na seguranga € na operaQéo.

Como parte da premiagao,

UMA PARCERIA CONSTRUIDA
AO LONGO DO TEMPO

A relagdo entre Coocam e BRF integra a trajetéria da

a Coocam recebeu R$ 40 mil, além de
troféu, placa e trés kits de cameras com
telemetria. Os equipamentos contam
com recursos de localizagao e moni-
toramento, incluindo tecnologia para
identificagao de sinais de fadiga.

Para a gerente do setor de
transporte, Cleonir Kemer, a conquista
é resultado do trabalho realizado dia-
riamente pela equipe. “Além do prémio,
essa.conquista sao os frutos de esfor-
¢os diarios de uma equipe que enten-
de a importancia da seguranga, da res-
ponsabilidade e da exceléncia em cada
atividade realizada. Temos orgulho de
todos que fazem parte dessa histéria”,

destaca.

cooperativa ha quase duas décadas. Iniciada em 2007, a parceria
envolve principalmente o fornecimento de ragdes e o transporte
de insumos e produtos ligados a cadeia agropecuaria.

Na area de nutrigdo animal, a Coocam mantém uma fa-
brica de ragdes que atende as demandas da cadeia produtiva da
BRF. No transporte, a cooperativa participa da movimentagao de
insumos e produtos, conectando diferentes etapas da operagao.

E nesse contexto que esta inserido o Programa de Ges-
tao Integrada de Fornecedores (GIF), voltado ao acompanha-
mento e desenvolvimento dos fornecedores da BRF, com crité-
rios relacionados a gestdo e a operagao do transporte.

O reconhecimento é resultado de um trabalho que en-
volve motoristas, equipe administrativa e gestdao. Um resultado
que chega a cooperativa, mas tem origem na rotina de quem pla-
neja, acompanha e realiza o transporte diariamente, contribuin-

do para o funcionamento da cadeia agropecuaria.
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Controle de qualidade da semente

Analises laboratoriais avaliam caracteristicas como germinacao,
vigor e viabilidade dos lotes de soja recebidos pela cooperativa

Antes de chegar a lavou-

ra, a semente passa por uma etapa
que nao aparece noO Campo, Mas
faz parte do cuidado com cada lote
recebido pela Cooperativa Agrope-
cuaria Camponovense (Coocam). A
cooperativa realiza andlises labora-
toriais das sementes de soja para
avaliar caracteristicas fisioldgicas e
acompanhar a qualidade dos mate-
riais destinados aos produtores.

Entre os procedimentos
realizados estdo os testes de enve-
lhecimento acelerado, germinagao
em rolo de papel, germinagao em
canteiro e tetrazdlio (TZ). Cada ana-
lise fornece informagodes diferentes
sobre o comportamento das se-
mentes e contribui para a avaliagao
dos lotes. O trabalho é realizado
pelo setor de sementes da Coocam,
que acompanha os lotes desde o
recebimento e utiliza os resultados
das andlises como parte do proces-
so de controle de qualidade.

“O rigor técnico na anali-
se de cada lote é fundamental para
conhecermos as caracteristicas das
sementes que chegam a coope-
rativa. Esses testes nos permitem
avaliar o potencial fisioldgico e ter
informagdes mais precisas para o
processo de classificagao e acom-
panhamento dos lotes”, explica He-
lan Paganini, gerente do setor de

sementes da Coocam.

DIFERENTES
TESTES,
DIFERENTES
INFORMACOES

O teste de envelhecimen-
to acelerado é utilizado para avaliar
o vigor das sementes. No proce-
dimento, os materiais sao subme-
tidos a condigdes controladas de
temperatura e umidade durante
determinado periodo e, posterior-
mente, passam por uma avaliagao
de germinagao. O comportamento
apresentado apods esse periodo de
estresse fornece informacgodes so-
bre o vigor do lote.

Ja o teste de germinagao
em rolo de papel permite verificar
acapacidade das sementes de pro-
duzir plantulas normais em condi-
¢oes padronizadas de laboratorio.
O resultado é expresso em percen-
tual de germinagao e constitui uma
das informacgdes utilizadas na ava-
liagdo da qualidade fisiologica do
lote.

Outra analise realizada
pela Coocam € a germinagao em
canteiro. Diferentemente do am-
biente controlado do laboratoério,
o procedimento permite observar
a emergéncia das plantulas em um

substrato, fornecendo informa-

coes sobre a uniformidade e o de-

senvolvimento inicial das plantas.
O teste de tetrazdlio, co-
nhecido como TZ, é uma analise
bioquimica que permite avaliar a
viabilidade e o vigor das sementes.
A utilizagdo da solucdo de tetrazo-
lio possibilita identificar tecidos
vivos e observar estruturas inter-
nas, contribuindo também para
a identificacdo de determinados
danos que podem comprometer o
desempenho das sementes.

Para Helen Moraes, ana-

lista de sementes da Coocam, a

realizagdo das diferentes analises
permite obter um conjunto mais
amplo de informagdes sobre cada
lote. “A realizagdo dessas analises
de forma minuciosa nos permite
ter um diagndstico mais completo
da semente. Além de avaliar a via-
bilidade, o teste de TZ e as demais
andlises de vigor ajudam a identi-
ficar as condicdes do lote e forne-
ceminformagdes importantes para
o acompanhamento da qualidade”,

destaca.

QUALIDADE
ACOMPANHADA DE PERTO

A avaliagao laboratorial
ganha importancia em um produto
que estara diretamente ligado aim-
plantagao da lavoura. A qualidade
fisioloégica das sementes pode in-
fluenciar aspectos como germina-
¢ao, emergéncia e estabelecimento
inicial das plantas, especialmente
quando as condigdes encontradas
no campo sdo menos favoraveis.

Por isso, o acompanha-
mento ndo se resume a um Unico
teste. A utilizagao de diferentes
metodologias permite observar ca-
racteristicas distintas das semen-
tes e formar um conjunto de infor-
magoes sobre cada lote. “Nosso
trabalho é justamente acompanhar
os lotes e reunir informagdes que

permitam conhecer a qualidade

das sementes. E um processo que
exige atengao em cada etapa, des-
de o recebimento até a liberagado”,
explica Helan.

Para a Coocam, o contro-
le de qualidade das sementes faz
parte de uma cadeia que comega
antes da semeadura. No laboraté-
rio, técnicos e analistas trabalham
com procedimentos especificos
para avaliar os materiais; no cam-
po, essas sementes serdo respon-
saveis por iniciar uma nova lavoura.

E uma etapa que acon-
tece longe dos olhos do produtor,
mas que integra © mesmo proces-
sO que movimenta o agro, onde
cuidar daquilo que sera colocado
no solo para dar inicio a mais uma

safra é prioridade na Coocam.



Churrascaria Pegoraro

eleva o nivel da Gastronomia e Eventos em Campos Novos

Desde 2023, empreendimento combina espeto corrido no fogo,
variedade gastronémica e espacos para eventos, conquistando
clientes da regido e viajantes que passam pelo municipio.

As margens de uma das
principais rotas de ligagao entre o
litoral e a serra catarinense, alguns
locais acabam se tornando pontos
de referéncia para quem viaja e para
quem vive na regido. Em Campos
Novos, o espago do antigo Posto
Tropeiro carrega essa histéria de
encontros e movimento. Desde
2023, o endereco ganhou um novo
capitulo com a chegada da Chur-
rascaria Pegoraro, empreendimen-
to que une gastronomia, tradigdo e
atendimento familiar.

A frente do negdcio, Ju-
liano Rodrigo Pegoraro e sua familia
transformaram uma ideia antiga em
um empreendimento que vem con-
quistando espago no municipio. A
proposta surgiu da experiéncia de

Rodrigo nas viagens pelo Brasil e

da percepgao de que Campos No-
vos poderia contar com uma opgao
gastronbmica que reunisse a tra-
digdo do churrasco, variedade no
cardapio e uma estrutura preparada
para receber diferentes publicos.
“Trabalhamos com de-
dicagao desde o comego. Sempre
viajei muito e percorri o Brasil intei-
ro. Percebia que nossa cidade nao
tinha um negdcio, uma marca que
fosse diferente e, ao mesmo tem-
po, tradicional. E uma alegria re-
ceber tantas familias e amigos que
planejam suas viagens e ja incluem
a Pegoraro no roteiro. Ao longo do
tempo, conhecemos muita gente e
estabelecemos lagos com a histéria
das familias e das pessoas. Isso é

muito gratificante”, destaca Rodri-

go.

EXPERIENCIAS

A proposta da Churras-
caria Pegoraro é oferecer opgdes
para diferentes gostos e ocasiodes,
mantendo como destaque o es-
peto corrido servido no almogo e
no jantar. O atendimento ocorre
de segunda-feira a domingo, com
excegdo do domingo a noite. O al-
mogo € servido das 11h as 14h, e o
jantar, das 18h as 22h30.

“Nosso projeto € atender
bem e fazer com que todos se sin-
tam acolhidos. Nosso diferencial
é oferecer todos os dias o espeto
corrido, bebidas de marcas conhe-
cidas, buffet de saladas, massas,
sobremesas e outras opgdes. O

cardapio do almogo muda pratica-

mente todos os dias. Trabalhamos
com comida fresca e ingredientes
selecionados, o que fortalece a
confianga dos nossos clientes”, ex-
plica.

No almogo, o buffet redine
aproximadamente 15 opgdes de sa-
ladas, 20 pratos quentes e cerca de
dez sobremesas.

A noite, a proposta ganha
caracteristicas préprias, com aten-
dimento a la carte e opgdes que
combinam com encontros descon-
traidos e momentos de confrater-
nizagdo. O cardapio inclui porgdes,
pratos individuais e para comparti-
lhar, massas, risotos, hamburgue-
res e outras preparagoes servidas
na tdbua ou na chapa.

Entre os destaques esta

o filé a parmegiana, um dos pratos




mais pedidos da casa.

“Pensamos em pratos
que as pessoas gostam de apreciar
a noite. O nosso principal e mais
pedido é o a parmegiana, que com-
bina com um chope, um drinque ou
uma salada. O arroz precisa estar
soltinho e a batata frita, crocan-
te. Sao esses detalhes que fazem
a diferenca. Nossa preocupagéo é
proporcionar a experiéncia de uma
boa gastronomia”, afirma.

O cardapio noturno tam-
bém contempla pratos como chu-
leta, bife acebolado, bife a mila-
nesa com molho bechamel, bife a
cavalo, fortaia, filé de tilapia a mi-
lanesa, filés de frango preparados
de diferentes maneiras e camarao
a milanesa. Massas, risotos, pastéis
doces, bebidas, drinques, cervejas

e chope completam as opgodes.

CARNES

Embora o cardapio ofe-
rega alternativas variadas, o chur-
rasco continua sendo a esséncia da
Churrascaria Pegoraro. A decisao
de manter o espeto corrido prepa-
rado no fogo, em vez de adotar ex-
clusivamente o sistema de grelha,
faz parte da proposta idealizada
por Rodrigo desde a abertura do
negdcio.

“Nés trabalhamos com
carne de qualidade e, ao contra-
rio de muitos estabelecimentos as
margens da rodovia que adotaram
o grill, continuamos fazendo nosso
espeto corrido no fogo”, explica.
Entre os destaques estdo costelao
janela, pernil, cupim e filé-mignon
em diferentes versdes, como ao
alho e dleo, envolto em bacon ou

preparado de maneira tradicional.

PERSPECTIVAS

A perspectiva para os
préoximos anos € continuar inves-
tindo na estrutura e na experiéncia
oferecida ao publico. Para 2027,
Rodrigo planeja uma reforma com
mudangas em areas internas da
cozinha, buscando aprimorar os
processos e preparar o empreendi-
mento para seguir crescendo.

A proposta é manter a
identidade construida desde 2023,
conciliando melhorias na estrutura
com a atencao aos detalhes que
fazem parte da experiéncia gastro-

némica.

EVENTOS

Além do atendimento diario, a
Churrascaria Pegoraro ampliou sua atuagao
ao perceber a procura pelo espago para a
realizagdo de eventos. Aniversarios, casa-
mentos, encontros, eventos voltados ao
publico feminino e jantares de formatura
estdo entre as atividades ja recebidas pelo
empreendimento.

Para atender a essa demanda, a
equipe desenvolveu uma proposta de or-
ganizagao personalizada, que comega pela
conversa com o cliente para compreender
o formato da ocasiao e as necessidades de
cada celebracgao.

“Primeiro, sentamos com o cliente
e escutamos a ideia do evento: o formato,
0 espago, a decoragao, o som e a quanti-
dade de pessoas. Depois, apresentamos as
opgdoes. Temos parceiros que ja conhecem
o local e podem fornecer estrutura de som
e painéis de LED. Também adaptamos o
cardapio conforme a proposta, para que o
cliente receba aquilo que contratou”, expli-
ca Rodrigo.

A oferta gastrondmica para even-
tos contempla diferentes formatos de
contratagao, com os pacotes Essencial,
Classico, Premium, Executivo, Churrasco
Premium e Signature. As opgdes podem
incluir saladas, proteinas, acompanhamen-
tos, graos, massas e sobremesas, conforme
a composigao de cada pacote.

“Independentemente do tamanho
do evento, nossa intengdo é manter a quali-
dade, o atendimento agil, as bebidas gela-
das, a comida quente e bem acondicionada,
além do respeito aos nossos fornecedores.
Queremos que o cliente tenha uma boa ex-
periéncia do inicio ao fim”, ressalta.

A estrutura disponivel permite re-
ceber diferentes publicos. O saldo principal
conta com capacidade para 160 pessoas,
enquanto o saldo secundario, anexo a chur-
rascaria, comporta até 100 pessoas.

Outra opgao é o Espago Sunset
Pegoraro, um ambiente ao ar livre, em for-
mato de deck, com capacidade para até
400 pessoas em eventos no modelo happy
hour.

A proposta é aproveitar o am-
biente ao ar livre para promover ativida-
des voltadas ao lazer e ao entretenimento,
especialmente durante o verdo. Entre as
possibilidades estao apresentagdes de pa-
gode, festas de musica eletrdnica e outros
eventos, inclusive em parceria com organi-
zadores e com venda de ingressos.

Com a combinagao entre churras-
caria, restaurante e espagos para eventos, a
Pegoraro busca fortalecer sua presengca em
Campos Novos e atender a diferentes mo-

mentos da vida dos clientes.




Loteamento Novo Orlando
Empreendimento inicia nova fase de expansao

O desenvolvimento
imobiliario tem transformado
a paisagem de Campos Novos,
impulsionado por investimentos,
novas tecnologias e iniciativas
empreendedoras. Nesse cena-
rio, o Loteamento Novo Orlando
vem consolidando sua presenga
no municipio, com um projeto
iniciado em 2015 e que cresceu
com base no planejamento, na
confianga dos clientes e na pers-
pectiva de expansao.

Em entrevista, o diretor
comercial, Jacd Stefanes, falou
sobre o andamento das obras, a
preparagao para a terceira fase
do empreendimento e os proxi-
mos passos de um projeto que
se tornou um dos destaques do
mercado imobiliario local.

“Estamos a caminho

da terceira etapa de um proje-

LOTEAMENTO

to que totaliza 1.100 terrenos. O
Novo Orlando | ja foi entregue,
enquanto o Novo Orlando Il esta
com as obras avangadas, incluin-
do aconclusdo das redes de agua
e esgoto. Ja o Novo Orlando Il
estd em fase de planejamento”,
explica.

Segundo Jaco, neste
ano foi firmada uma parceria com
a empresa Bresola Terraplana-
gem, responsavel por parte dos
trabalhos de pavimentagao as-
faltica da etapa final do Novo Or-
lando Il e pela execugao de obras
futuras da terceira fase. A expec-
tativa é concluir toda a infraes-
trutura do Novo Orlando Il até o
final de 2027, permitindo o inicio
das obras da etapa seguinte.

Além da pavimentagao,
o projeto prevé avenidas, ciclo-

vias, calgadas, arborizagao e ilu-

minagao em LED. De acordo com
o diretor comercial, os materiais
e equipamentos necessarios
para a estrutura ja foram adqui-
ridos, restando as liberagdes dos
4rgaos responsaveis para o avan-
Gco das obras e das instalagdes.
Enquanto a segun-
da fase avanga, o planejamento
da terceira ja esta concluido. O
Novo Orlando Il devera acres-
centar mais 400 terrenos ao em-
preendimento, ampliando a area
de atuagao do loteamento.
“Estamos com nosso
planejamento bem avangado, e
uma boa noticia é que ja temos
o projeto do Novo Orlando Il
concluido. Nossa meta, junto ao
diretor executivo, € entregar as
obras antes dos prazos previs-

tos” destaca Jacé.

Loteamento
com infraestrutura

completa!

Campos Novos - SC

AN
Nouo Inuest

PARCERIAS E
QUALIDADE DE VIDA

O crescimento do Loteamen-
to Novo Orlando também esta relacio-
nado a participagdo de profissionais e
empresaslocais. Conforme Jaco, apro-
ximadamente 80% dos clientes sdo de
Campos Novos ou de municipios vizi-
nhos, embora o empreendimento tam-
bém atraia compradores e investidores
de outros estados.

“E importante destacar que o
sucesso do Loteamento Novo Orlando
também se deve as parcerias. Temos
um método de trabalho que valoriza
as construtoras camponovenses, os
projetos e os profissionais, como en-
genheiros e arquitetos. A cada obra,
vemos o crescimento do empreendi-
mento, com construgdes que incor-

poram inovagao, tecnologia e diferen-

4 )
Acesse agora

nosso cartdo de
visitas digital

Setor Comercial
4999918 3330 (V
\ J




ciais, além da qualidade de vida
associada aos sonhos dos nossos
clientes”, afirma.

Outro diferencial aponta-
do por Jacd é alocalizagdo do lote-
amento, que relne caracteristicas
do campo e da cidade. A paisagem
e a estrutura oferecida contribuem
para atrair pessoas interessadas
em construir suas casas e investir

em uma area em desenvolvimento.

EMPREEENDER
ALEM DO
LOTEAMENTO

A expansdao do Novo
Orlando integra um conjunto de
iniciativas ligadas ao empreen-
dedorismo e ao desenvolvimen-
to imobilidrio em Campos Novos.
Nesse contexto, Jacd também
destaca a atuagdo do escritério
Novo Invest e do Labarero Gastro-
nomia, negdcios que fazem parte
da estratégia de diversificagdo dos
investimentos do empresario Jodo
Orlando Santos Neto.

“Estamos sempre inovan-
do, e um exemplo disso € a con-
flanga das pessoas que investem
no loteamento e acompanham, dia
a dia, o crescimento conjunto des-
sas marcas. Os resultados também
aparecem na forma como condu-
zimos as negociagdes, procuran-
do atender as necessidades dos
clientes. Tudo isso reflete a visao
empreendedora do diretor execu-
tivo, Jodo Orlando Santos Neto”,
comenta.

Nesse conjunto, o La-

barero Gastronomia se apresenta

como uma alternativa para empre-
sas e organizagdes que buscam um
local para encontros e eventos cor-
porativos. Sob a responsabilidade
de Antonio Chiochetta, o espago
foi planejado para receber diferen-
tes atividades, com foco na estru-
tura e na experiéncia dos clientes.
Para Jacd, a integragao
dessas iniciativas demonstra como
o empreendedorismo pode abrir
novas oportunidades, movimentar
a economia e contribuir para pro-
jetar Campos Novos como um mu-
nicipio com potencial para novos

investimentos.

PROXIMOS
PASSOS

Os planos para o futuro
vao além da conclusdo das etapas
do loteamento. Com a consolida-
Ggao do projeto, Joao Orlando San-
tos Neto também pretende investir
na verticalizagao urbana, amplian-
do a atuagado no setor imobiliario
por meio de novos empreendimen-
tos residenciais. A iniciativa esta
sendo estruturada pelo escritério
Novo Invest, que prevé o langa-
mento de novos edificios em Cam-
pos Novos a partir de 2027.

“Precisamos investir cada
vez mais em Campos Novos, em
toda a cadeia da construgao civil
e nas parcerias, para fazer o muni-
cipio crescer. Também queremos
contribuir para ampliar a visao das
pessoas sobre o potencial da cida-
de. Os prédios que comegamos a
planejar hoje vao ajudar a desenhar
Campos Novos nos proximos dez a

15 anos”, afirma Jaco.

CONHECA A EQUIPE:
NOVO INVEST

eDiretor Executivo: Jodo Orlando Santos Neto

eDiretor Comercial: Jaco Rafael Stefanes da Silva

eoDiretora Financeira e Recursos Humanos: Lara Rodrigues Gogacz

e®Diretor de Projetos: Rodrigo Raulino

eDiretor de Obras: José Anderson Franco

eDiretora de Eventos: Fabielle Boscari

®Engenheiro Civil: Jorge Emanuel Batista Muniz

®Arquiteta e Urbanista: Isabella Sabrina de Oliveira

VALORIZAGCAO DA HISTORIA E DAS PESSOAS

Além dos investimentos e
dos projetos de expansao, o Lote-
amento Novo Orlando busca forta-
lecer sua relagao com a comunida-
de.

Atualmente, o empreen-
dimento gera cerca de 40 empre-
gos diretos em Campos Novos,
com perspectiva de novas oportu-
nidades a medida que os projetos
imobiliarios avancem.

Outra iniciativa desta-
cada por Jacd é a valorizagdo da
historia local por meio da denomi-
nagdo das vias publicas do lotea-
mento. Em 2026, um projeto de lei

aprovado pela Camara Municipal
de Vereadores estabeleceu nomes
para ruas do Novo Orlando Il, ho-
menageando pessoas que contri-
buiram para a formacgédo e o desen-
volvimento do municipio.

Entre os nomes indica-
dos estdo: Maria da Graga Santos,
lembrada pela sensibilidade e pelo
carinho com as pessoas; Emanuelle
Zortéa Falcao, arquiteta reconhe-
cida pela coragem e pelo amor a
familia; Maria Juvelina Thibes Tit-
ton, conhecida como Dona Jove,
referéncia de fé e acolhimento

comunitario; Alvady Di Domenico,

empreendedor e pioneiro do de-
senvolvimento local; Sandra Apa-
recida Almeida Chiocca, educado-
ra e liderangca em causas sociais;
ftalo Gastdo Boff, produtor rural e
pioneiro em Campos Novos; e Joao
Valdenir da Silva, o Teco, servidor
publico e vereador atuante em de-
fesa da populacao. A relagao apre-
sentada também menciona Maria
Graca Santos, mae do empresario
Joao Orlando Santos Neto.

O planejamento prevé
que a valorizagdo da memoria local
continue na terceira etapa do lote-

amento.

Entre as pessoas indica-
das para futuras homenagens es-
tao: Luiz Anténio Bebber, empresa-
rio das Lojas Gavazzoni; Sérgio Zen,
cliente do empreendimento; Alce-
biades Soccol Junior; Jodo Carlos
Griss, conhecido como Caito; Ade-
mir Zanatta, dentista; Roberto Izao
Kato, o Kato; Hélio Neres de Almei-
da; e llse Boré de Souza.

Para Jacd, a iniciativa re-
presenta uma forma de reconhecer
pessoas que ajudaram a construir
a historia do municipio e cujas tra-
jetdrias permanecem presentes na

memoria da comunidade.
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Fecoagro amplia portifolio
de fertilizantes com foco em eficiéncia
e aproveitamento de nutrientes

Bio+, o Cooper N+ e o Cooper N

Para o produtor rural,
aumentar a eficiéncia no campo
significa buscar o melhor aprovei-
tamento de cada insumo aplicado,
reduzindo perdas e direcionando
os recursos de forma mais estraté-
gica ao longo do ciclo produtivo.

Na fertilizagao, esse cui-
dado ganha ainda mais impor-
tancia, ja que o desempenho das
culturas estd diretamente ligado
a disponibilidade e ao aproveita-
mento adequado dos nutrientes.

E nesse cenério que a Fe-
coagro vem ampliando seu portfé-
lio de fertilizantes, com solugdes
desenvolvidas para aliar eficiéncia
da fertilizagdo, melhor aproveita-
mento dos nutrientes, sustentabi-
lidade e resultado no campo. En-

tre os produtos estao o FertiMais

Bio+, voltados a diferentes neces-
sidades do manejo nutricional das
culturas.

As solugdes fazem par-
te do trabalho de pesquisa e de-
senvolvimento realizado pela Fe-
coagro na area de fertilizantes,
acompanhando a evolugao da agri-
cultura e a busca por tecnologias
que permitam utilizar os insumos
de maneira cada vez mais eficiente.

Nesse contexto, a fertili-
zagao deixa de ser analisada ape-
nas pela quantidade de nutrien-
tes aplicada ao solo. O objetivo é
buscar estratégias que favoregam
seu aproveitamento pelas plantas
e contribuam para uma nutrigdo
mais adequada durante o desen-

volvimento das culturas.

FERTIMAIS BIO +

O FertiMais Bio+ integra a linha de fertilizantes organominerais da
Fecoagro e amplia as alternativas disponiveis para a fertilizagdo de plantio.
O produto reline fontes minerais e componentes organicos em uma mesma
solugdo, dentro de uma estratégia voltada a nutrigdo das plantas e ao melhor
aproveitamento dos nutrientes aplicados.

A proposta dos fertilizantes organominerais € associar a disponi-
bilidade dos nutrientes minerais as caracteristicas da matéria orgéanica, ofe-
recendo uma alternativa para compor o manejo da fertilidade do solo e da
nutrigao das culturas.

No caso do FertiMais Bio+, a utilizagdo esta direcionada ao plantio,
fase em que o estabelecimento inicial da cultura e o desenvolvimento do sis-
tema radicular exercem papel importante sobre o desempenho das plantas
aolongo do ciclo.

O produto também faz parte da Linha Bio+, desenvolvida pela Fe-
coagro dentro de um movimento de incorporagao de novas tecnologias ao
portfdlio de fertilizantes. A linha busca ampliar as possibilidades de manejo
ao produtor, reunindo nutrigdo, eficiéncia e sustentabilidade em diferentes
etapas da produgao.

Além das apresentagdes destinadas ao uso agricola em maior es-
cala, a Fecoagro também passou a disponibilizar o FertiMais Bio+ em emba-
lagens de 1 e 5 quilos, ampliando o acesso ao produto para propriedades,

cultivos e aplicagdes que demandam volumes menores.



NITROGENIO
COM MAIOR

EFICIENCIA

TECNOLOGIA
PARA UM CAMPO
MAIS PRODUTIVO

Outra frente de desen-
volvimento da Fecoagro esta rela-
cionada ao aproveitamento do ni-
trogénio, nutriente essencial para
o crescimento e desenvolvimento
das plantas e que exige atencao
especial no manejo devido as dife-
rentes formas de perda que podem
ocorrer apods sua aplicacao.

Para esse segmento, a Fe-
deragao conta com o Cooper N+,
fertilizante nitrogenado formulado
a partir de ureia associada as tec-
nologias NBPT e DCD. A combina-
cao busca aumentar a eficiéncia do
nitrogénio aplicado e reduzir per-
das durante o processo de dispo-
nibilizagao do nutriente no solo.

O NBPT atua como ini-
bidor da urease, retardando tem-
porariamente a transformagao da
ureia apods a aplicagdao. Esse me-
canismo contribui para diminuir o
risco de perdas de nitrogénio por
volatilizagdo de amoénia, especial-
mente quando a ureia é aplicada

em superficie.

Ja o DCD atua como ini-
bidor de nitrificagao, retardando a
conversdo do nitrogénio amoniacal
em nitrato. Com isso, o nutriente
permanece por mais tempo em for-
mas menos sujeitas a determinadas
perdas no solo, ampliando a janela
para o aproveitamento das plantas.

A associagao dessas tec-
nologias faz do Cooper N+ uma al-
ternativa para a adubagao nitroge-
nada de cobertura, etapa em que
condigdes climaticas, momento
de aplicagao e disponibilidade de
agua podem interferir diretamente
na eficiéncia da fertilizagao.

Dentro das solugdes para
cobertura, a Fecoagro também dis-
ponibiliza o Cooper N Bio+, fertili-
zante organomineral nitrogenado
que incorpora a proposta da Linha
Bio+ ao manejo do nitrogénio.

O produto relne com-
ponentes minerais e organicos e
foi desenvolvido como mais uma
alternativa para o fornecimento

de nitrogénio durante o ciclo das

culturas. Enquanto o Cooper N+
trabalha a eficiéncia do nutriente
por meio da associagao da ureia
com NBPT e DCD, o Cooper N Bio+
apresenta uma proposta organo-
mineral, permitindo diferentes es-
tratégias de acordo com as carac-
teristicas do solo, da cultura e do
sistema de produgao.

Assim, os produtos ocu-
pam fungdes complementares
dentro do portfdlio. O FertiMais
Bio+ esta voltado a fertilizagao de
plantio, enquanto Cooper N+ e Co-
oper N Bio+ integram as alternati-
vas para a adubagao nitrogenada
de cobertura, cada um com carac-
teristicas proprias de formulagéo e
tecnologia.

A diversificacao permite
que o manejo da fertilizacao seja
planejado de acordo com diferen-
tes momentos da cultura, buscan-
do melhorar a eficiéncia dos nu-
trientes desde o estabelecimento
inicial até fases de maior demanda

nutricional.
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CANDEDN

MAIS NUTRICAO.
MAIS EFICIENCIA.
UM FUTURO

MAIS PRODUTIVO.

PESQUISA
CONECTADA
AO CAMPO

O desenvolvimento dos fer-
tilizantes faz parte de um trabalho
continuo da Fecoagro para aproximar
pesquisa, tecnologia e realidade das
propriedades rurais.

Além da formulagdo de no-
vos produtos, a Fecoagro realiza ava-
liagdes a campo para acompanhar o
comportamento das tecnologias em
diferentes condi¢des de cultivo. Entre
as iniciativas esta o Projeto Soja Mais,
conduzido em areas de Santa Catarina,
Parana e Rio Grande do Sul para avaliar
estratégias de fertilizagdo e seus refle-
x0s no desempenho das lavouras.

O trabalho permite observar
como diferentes tecnologias respon-
dem em condic¢oes reais de produgao
e gerar informagdes que auxiliam no
aprimoramento das solugoes ofereci-
das aos produtores.

As avaliagoes também con-
tribuem para uma abordagem de fer-
tilizagdo que vai além do volume de
insumos utilizado. O objetivo € com-
preender como formulagoes, tecnolo-
gias e estratégias de aplicacdo podem
contribuir para que uma parcela maior
dos nutrientes fornecidos seja efetiva-
mente aproveitada pelas plantas.

Ao reunir fertilizantes orga-
nominerais, tecnologias direcionadas
a eficiéncia do nitrogénio e solugdes
da Linha Bio+, a Fecoagro amplia as
possibilidades de manejo nutricional
e direciona seu trabalho para um dos
principais desafios da producao agri-
cola: aumentar a eficiéncia da fertili-
zagao, reduzir perdas e transformar o
melhor aproveitamento dos nutrien-

tes em resultado no campo.

-




Plano Safra 2025/26 teve RS 3 bilhdes

em contrata

O Banco Regional de Desenvolvimen-
to do Extremo Sul (BRDE) contratou RS 3 bilhdes
em operagdes de crédito no dmbito do Plano
Safra 2025/26. O Plano Safra 2026/27 comegou
em julho tendo duragao de 12 meses, com no-
vas condigcdes de financiamento para custeio,
investimento, comercializagdo e modernizagao
da produgao agropecuaria.

Santa Catarina respondeu por 20,7%
do crédito contratado pelo BRDE no ciclo en-
cerrado, com RS 624,5 milhdes. As contratagdes
contemplaram linhas voltadas a investimentos
produtivos, modernizagao de estruturas, aqui-
sicdo de maquinas e equipamentos, armaze-
nagem, inovagao, irrigagao, sustentabilidade e
fortalecimento de cooperativas e agroindus-
trias. O objetivo é ampliar a capacidade de pro-
dugédo, melhorar a eficiéncia de propriedades e
empresas rurais e apoiar projetos que contribu-
am para a competitividade do setor.

Para o diretor vice-presidente do

BRDE, Mauro Mariani, o Plano Safra € um instru-
mento essencial para transformar planejamento
em investimento, sendo que o resultado confir-
ma o papel do banco como parceiro de longo
prazo do setor produtivo. “O desempenho do
BRDE mostra que o banco esta presente onde
o crédito tem impacto direto: na modernizagao
das propriedades, no fortalecimento das coo-
perativas, na expansao das agroindustrias e na
geragao de desenvolvimento para os estados
em que atuamos”, destaca.

Além das linhas especificas do Plano
Safra, o BRDE mantém o programa Meu Agro,
que reune alternativas de financiamento para
diferentes etapas da cadeia produtiva, do for-
necimento de insumos a distribuicdo e comer-
cializagdo. A atuagado inclui crédito para arma-
zenagem, irrigagdo, modernizagdo, maquinas
e equipamentos, cooperativas agroindustriais,
produgdo sustentavel e projetos empresariais

ligados ao agronegdcio.

coes de credito pelo BRDE

NOVO CICLO

Em nivel nacional, serdo
disponibilizados R$ 525,1 bilhdes
para a agricultura empresarial no
Plano Safra 2026/27. Além disso,
cerca de R$ 83 bilhdes estarao dis-
poniveis por meio de linhas volta-
das a agricultura familiar no pais.
As condigdes operacionais do
novo ciclo, incluindo taxas, limites,
programas e critérios de enqua-
dramento, serao incorporadas pelo
BRDE conforme a regulamentacao
das fontes de recursos e a dispo-
nibilidade das linhas para contra-
tacao, a serem definidas nas proéxi-
mas semanas.

Mais informagdes sobre
as linhas operadas pelo BRDE estao
disponiveis no site www.brde.com.
br.



BRDE prevé liberacao de mais

de RS 1bilhao para financiar o agro
de Santa Catarina até o final do ano

Diretoria do banco informou que além do crédito ao setor neste ano,
inclui outras modalidades de Pronampe, das linhas gerais de financiamento
e 0s programas ja disponiveis

O Banco Regional de
Desenvolvimento do Extremo Sul
(BRDE) estima que os financiamen-
tosao agronegdcio em Santa Cata-
rina devam ultrapassar R$ 1 bilhdo
até o final do ano. Isso porque além
das linhas tradicionais do banco,
foram oferecidos o Pronampe De-
sastres e o Pronampe Leite que,
juntos, devem superar R$ 500 mi-
Ihdes. Durante todo o ano de 2025,
os empréstimos do BRDE ao agro
de SC totalizaram R$ 816 milhdes.

Dos R$ 816 milhdes em-
prestados em 2025 para a agrope-
cuaria catarinense, R$ 479 milhdes
foram liberados para contratos
firmados pelos produtores rurais
e empresas do setor. Além disso,
R$ 337 milhdes foram contratados
por convénios e agéncias parcei-
ras. Isso ajuda a ampliar a oferta de
crédito em todas as regides do es-
tado.

“Os numeros reforgam

@&\ www.brde.com.br

0 peso do agronegocio na cartei-
ra do banco em Santa Catarina e
a diversidade dos instrumentos
utilizados para atender desde a
agricultura familiar até projetos de
maior escala, ligados a agroindus-
tria, como armazenagem, moderni-
zagao produtiva e sustentabilida-
de”, afirma Mauro Mariani, diretor
vice-presidente do BRDE.

Segundo Mariani, as con-
tratagoes foram feitas para investi-
mentos como compra de maquinas
e equipamentos, irrigagado, arma-
zenagem, ampliagdo de produgao
agroindustrial e outras.

As operagdes por convé-
nios foram feitas principalmente
para produtores e cooperativas,
em linhas operadas por outras ins-
tituigdes financeiras. A linha Meu
Agro, por exemplo, financia pro-
jetos de produgédo, ou voltados a
armazenagem, irrigagao, sustenta-

bilidade e inovacao.

@brdeoficial
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BANCO REGIONAL
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Construcao mais rapida e eficiente
chega a regiao com sistema ICF

JBS Empreendimentos aposta em método construtivo que alia resisténcia,

isolamento térmico e acustico e menor geragao de residuos

LIGENTE Inovacao e Conforto

SEIA
BEM
VINDO!

£

Edificio residencial localizado no Loteamento Novo Orlando

A construgao civil vem incorporando no-
vas tecnologias em busca de obras mais rapidas,
eficientes e com melhor desempenho. Em Campos
Novos, a IBS Empreendimentos esta trazendo para
a regido um sistema construtivo que ja é utilizado
em diferentes partes do Brasil e do mundo: o ICF
(Insulated Concrete Forms), método que utiliza for-
mas de EPS para a execugao de paredes de concre-
to armado.

A empresa existe desde 2022, mas iniciou
efetivamente sua atuagdo com obras proprias em
2025. O primeiro empreendimento é um edificio
residencial localizado no Loteamento Novo Orlan-
do, com seis apartamentos, duas vagas por unida-
de e projeto pensado para oferecer boa circulagao
e diferenciais de acabamento.

A proposta da JBS é apresentar uma al-
ternativa que, segundo a empresa, pode reduzir o
tempo de execugao e proporcionar maior desem-
penho térmico e acustico as edificagdes.

O ICF é um sistema construtivo que utiliza

formas de EPS, conhecido como um isopor de alta
densidade, que permanecem incorporadas a pare-
de. Entre as formas é inserido o concreto armado,
formando uma estrutura continua e resistente.

De acordo com Kelly Stefanes Silveira,
Diretora Administrativa e Financeira da JBS Em-
preendimentos, uma parede do sistema utilizado
pela empresa é composta por aproximadamente
quatro centimetros de EPS, dez centimetros de
concreto armado e mais quatro centimetros de
EPS, totalizando cerca de 18 centimetros. “O isopor
€ apenas o revestimento do concreto armado. O
que da sustentabilidade a estrutura é o concreto”,
explica.

O sistema também permite que instala-
¢coes elétricas e hidraulicas sejam embutidas nas
paredes durante a execugao. Segundo Kelly, essa
caracteristica facilita a instalagdo e também even-
tuais intervencdes futuras, que podem ser reali-
zadas de forma localizada, sem a necessidade de

grandes quebras.

RAPIDEZ

Um dos principais diferenciais
apontados pela empresa esta no tempo
de construgao. Segundo Kelly, o sistema
pode proporcionar uma execugdo até
50% mais rapida quando comparado a
métodos convencionais, dependendo
das caracteristicas de cada obra.

Na pratica, a IBS utiliza o pro-
prio empreendimento residencial como
exemplo. A obra, iniciada em dezembro
de 2025, possui aproximadamente 1.062
metros quadrados de area construida e
tem previsao de entrega para dezembro
de 2026.

A velocidade também é obser-
vada em projetos menores. De acordo
com Kelly, uma residéncia de aproxima-
damente 60 metros quadrados pode ser
executada em cerca de 60 dias, conside-
rando as condigdes e caracteristicas do
projeto.

Além da redugdo no tempo, a
proposta envolve uma obra mais organi-
zada e com menor geragao de residuos.
As formas utilizadas no sistema sao en-
caixaveis e o concreto é dimensionado
conforme a necessidade da estrutura,

reduzindo sobras de materiais.
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JBS EMPREENDIMENTOS

Kelly Silveira e o pai José Stefanes - Totta

TECNOLOGIA ALIADA
AO AGRONEGOCIO

A JBS identifica no agronegdcio uma area com grande potencial
para aplicagdo do sistema. O método pode ser utilizado em diferentes tipos
de estruturas, incluindo escritérios rurais, galpdes, barracdes, espagos para
armazenamento e instalagdes ligadas a comercializagdo e administragdo de
propriedades e empresas do setor.

Um dos exemplos citados pela empresa esta relacionado ao arma-
zenamento de sementes. Em estruturas com isolamento térmico, a menor
variagao da temperatura interna pode contribuir para criar condigdes mais
estaveis de armazenamento, aspecto relevante para produtos que exigem
cuidados especificos de conservagao.

A tecnologia também pode ser aplicada em estruturas destinadas
ao armazenamento de insumos agricolas e outros materiais, conforme as ca-
racteristicas e necessidades de cada projeto.

Para Kelly, o sistema permite que a empresa acompanhe o cliente
desde a concepgao da obra. A JBS pode atuar desde a ideia inicial e elabora-
cdo dos projetos arquitetonico, estrutural e complementares até a execugao
e entrega do imovel. “O nosso sistema atende muito bem o agronegdcio, a
pecuaria, escritérios de administragdo, barracdes de venda e estruturas para

armazenamento de insumos agricolas”, destaca.

RESISTENCIA E SUSTENTABILIDADE

Outro ponto apresentado pela empresa € a resisténcia estru-
tural. No sistema ICF, o concreto armado é distribuido pelas paredes,
formando pilares e vigas dentro das préprias formas.

Segundo Kelly, a distribuigao da estrutura permite que as pa-
redes apresentem capacidade de suporte superior a de uma parede
convencional de tijolos, além de proporcionar uma construgdo mais
robusta.

A empresa também destaca a durabilidade e a possibilidade
de reduzir intervengdes relacionadas a patologias construtivas, espe-
cialmente aquelas associadas a umidade.

A sustentabilidade aparece como outro aspecto do sistema.
Por utilizar formas de encaixe e trabalhar com o concreto dimensiona-
do para cada estrutura, a metodologia reduz a quantidade de residu-
os gerados durante a obra. As sobras de EPS, por exemplo, podem ser
trituradas e reaproveitadas em etapas como o contrapiso, conforme a
aplicagao.

Para a JBS Empreendimentos, a utilizagao do ICF representa
a chegada de uma tecnologia que trara desempenho e novas possibi-

lidades para estruturas comerciais e rurais.

CONFORTO TERMICO E ACUSTICO

O isolamento é outro aspecto destacado pela JBS. As cama-
das de EPS contribuem para reduzir a transferéncia de calor e de rui-
dos entre os ambientes e o exterior.

A caracteristica pode ser especialmente interessante em re-
gides que apresentam grandes variagoes de temperatura ao longo do
ano. Segundo a empresa, o sistema contribui para manter maior esta-
bilidade térmica no interior das edificagdes, reduzindo as oscilagdes
entre o ambiente externo e interno.

A resisténcia a umidade também é apontada como uma van-
tagem. Os materiais utilizados no sistema possuem caracteristicas
hidrorrepelentes, o que contribui para reduzir a absorgdo de agua e
problemas associados a umidade.

A empresa também trabalha com a aplicagdo do revestimen-
to em construgdes ja existentes, como alternativa para imoveis que
apresentam problemas de umidade, descascamento e deterioragao

de paredes.

“OQUEEICF?

Sistema construtivo formado por:

Até 50% mais rapido

Conforto térmico superior

Melhor isolamento acustico

Alto desempenho estrutural

Menor desperdicio naobra

Engenharia e suporte
especializado

Umatecnologia que proporciona
obras mais eficientes, confortaveis
e com alto desempenho.




UHE SAO ROQUE

Energia que transforma, preserva e conecta

Desde julho de 2022, a
UHE Sao Roque, integrante do Gru-
po Nova Engevix, atua na geragao
de energia elétrica para o Sistema
Interligado Nacional (SIN) e para o
desenvolvimento da regidao onde
esta inserida.

Com aproximadamente
96% de disponibilidade operacio-
nal, a usina contribui para a oferta
de energialimpa e renovavel ao sis-
tema elétrico brasileiro, associan-
do sua operagao a iniciativas de
conservagao ambiental e de rela-
cionamento com as comunidades
do entorno.

Com 1419 MW de capa-
cidade instalada, a UHE Sao Roque
destina a maior parte de sua ener-
gia ao mercado regulado. Com-
posta por trés unidades geradoras
equipadas com turbinas Francis, a
usina também contribui, por meio
da operagdo de seu reservatorio,
para a regularizagao das vazoes das
usinaslocalizadas a jusante, favore-
cendo a integragao dos empreen-
dimentos hidrelétricos nas bacias

dos rios Canoas, Pelotas e Uruguai.

PRESERVAR
TAMBEM E GERAR
VALOR

Cerca de 6.000 hectares,
entre o reservatorio e areas desti-
nadas a protegdao ambiental, fazem
parte do entorno da UHE Sao Ro-
que. Nesse territorio, mais de 20
programas socioambientais reu-
nem agdes voltadas a conservagao
da fauna e da flora, protegao dos
recursos hidricos e do solo, moni-
toramento ambiental e recupera-
cao de areas.

Em 2025, a usina ampliou
essas iniciativas com a implanta-
cao de seu Viveiro de Mudas Nati-
vas, criado para apoiar as agoes de
recomposigao florestal da usina,
contribuindo para os plantios em
Areas de Preservagido Permanente
e as atividades previstas no Plano
de Recuperagao de Areas Degra-
dadas.

O viveiro também foi
concebido como um espaco de

educagao socioambiental. Escolas,

estudantes e integrantes da comu-
nidade podem conhecer as dife-
rentes etapas de desenvolvimento
de uma muda, desde a coleta de se-
mentes até o crescimento da plan-
ta e seu futuro plantio.

No primeiro ano de fun-
cionamento do viveiro, foram culti-
vadas mais de 500 mudas de espé-
cies nativas, contribuindo para as
acoes de recuperagcao ambiental e
para a valorizagao da biodiversida-

deregional.

CFURH

CONHECIMENTO,
COMUNIDADE E
INTEGRAGCAO

A UHE Sao Roque desen-
volve iniciativas voltadas a educa-
cao socioambiental, a convivén-
cia comunitaria e ao incentivo ao
esporte, fortalecendo sua relagao
com os municipios da regiao.

Por meio dos Programas
de Comunicagao Social e Educa-
cao Socioambiental, escolas e co-
munidades participam de ativida-
des sobre conservagao ambiental
e sustentabilidade. Em parceria
com as administragées municipais,
a usina também apoia o plantio de
espécies nativas em pragas, esco-
las e outros espagos publicos.

O relacionamento com as
comunidades inclui ainda inicia-
tivas de integragdo e convivéncia,
como a Pascoa Solidaria e o Doce
Natal, que promovem atividades
voltadas as criangas e as familias.

No esporte, a Sdo Roque
patrocina as equipes municipais
de futsal e vdlei de Vargem e apoia
torneios comunitarios realizados
na regido. A usina também incen-
tiva a pratica esportiva entre seus
colaboradores, com a doagao de
uniformes para a participagdao em
campeonatos regionais.

Essas agoes abrangem di-
ferentes publicos e espagos, apro-
ximando a usina das comunidades
e contribuindo para atividades de
educagao, convivéncia e participa-

Gao social.

Por meio da Compensagao Financeira pela Utilizagdo de Recur-

sos Hidricos (CFURH), a UHE Sdo Roque contribui financeiramente para
utilizagdo dos recursos hidricos na geragao de energia elétrica. Os valo-
res sdo distribuidos entre a Unido, o Estado de Santa Catarina e os muni-
cipios beneficiarios, conforme os critérios estabelecidos na legislagao.

Até dezembro de 2025, a usina destinou mais de RS 18 milhdes
em compensagao financeira, contemplando os municipios de Vargem,
S&o José do Cerrito, Curitibanos, Brunépolis e Frei Rogério, além do Es-
tado e da Unido. Para os municipios, os recursos representam uma fon-
te adicional de receita publica, que pode apoiar investimentos em areas
como infraestrutura, salde, educagao e servigos a populagao, conforme
as prioridades de cada administragao.

Dessa forma, a geragao de energia elétrica produz efeitos que
vao além dos limites da usina, contribuindo diretamente no desenvolvi-

mento das regides que integram o territério do empreendimento.
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Estrutura, gastronomia e atendimento para transformar
encontros profissionais em grandes experiéncias.

Confraternizagdes *» Encontros empresariais * Treinamentos ¢« Palestras « Eventos especiais

LABARERO

GASTRONOMIA

49 99924-8913 Rua Padre Alfredo Trincheiro, esquina com .
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Referéncia em
qualidade e
produtividade
das lavouras.
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